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Naldoni e Biondi: il 2016 si apre con ottime aperture nel
continente americano, grazie alla nuova produzione in
pollici

da: ufficio stampa Alberto Mazzotti
Fra centro e sud America, gia spediti oltre cento quintali di componenti.

I 2016 e partito decisamente bene per la Naldoni e Biondi, storica azienda lughese che produce compo-
nenti per cilindri oleodinamici. La scelta di continuare a puntare sull’internazionalizzazione, unita anche
alla decisione strategica di ampliare il proprio catalogo introducendo la produzione di componenti realiz-
zati in pollici, ha portato ad una significativa apertura in diverse aree del continente americano.

A pochi mesi dall’entrata su questi mercati, I’azienda lughese ha gia ottenuto ordini significativi e spedito
i primi prodotti ad aziende cilene e colombiane, mentre a breve dovrebbero attivarsi rapporti analoghi
anche in Uruguay, in Texas e in Canada.

Ma il paese che sta rispondendo meglio € il Messico: qui, grazie all’accordo con una societa di proprieta
tedesca che vanta 23 filiali sul territorio centramericano, € partita una consistente fornitura di componen-
ti, appositamente lavorati su ordinazione dell’azienda stessa. Complessivamente, insomma, la Naldoni
e Biondi ha gia spedito nel continente americano, in questa prima parte dell’anno, oltre cento quintali di
componentistica.

“Continuiamo ad avere grandi soddisfazioni dall’estero — conferma I'amministratore Giuseppe Biondi -:
del resto, che ci fosse attenzione nei nostri confronti lo avevamo gia capito la scorsa primavera, grazie
ai numerosi contatti sviluppati nel nostro stand alla fiera MDA di Hannover. Sul continente americano, in
particolare, abbiamo investito anche puntando su uno specifico agente, gia esperto, e che in alcuni Stati
lavora in esclusiva per noi”.

Per quanto riguarda il recente ma corposo radicamento in Messico — il piu importante stato centrame-
ricano — Biondi non nasconde le ulteriori prospettive: “il rapporto nato con I'azienda che gia forniamo
potrebbe diventare importantissimo anche come moltiplicatore della nostra immagine, perché ci hanno
gia permesso di legare il nostro logo alla loro produzione. Questo per noi € motivo di vanto, e non nascon-
diamo la speranza che possa essere anche un ottimo viatico per la nostra crescita in quel grande paese”.

Nella foto: Giuseppe Biondi con il sindaco di Lugo, Davide Ranalli
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La lughese Naldoni e Biondi alla “conquista” del continente americano

A pochi mesi dall’entrata su questi mercati, I’'azienda lughese ha gia ottenuto ordini signi-
ficativi e spedito i primi prodotti ad aziende cilene e colombiane, mentre a breve dovreb-
bero attivarsi rapporti analoghi anche in Uruguay, in Texas e in Canada“

I 2016 €& partito decisamente
bene per la Naldoni e Biondi,
storica azienda lughese che pro-
duce componenti per cilindri
oleodinamici. La scelta di conti-
nuare a puntare sull'internazio-
nalizzazione, unita anche alla
decisione strategica di ampliare
il proprio catalogo introducendo
la produzione di componenti
realizzati in pollici, ha portato
ad una significativa apertura in
diverse aree del continente ame-
ricano.

A pochi mesi dall’entrata su que-
sti mercati, I'azienda lughese ha
gia ottenuto ordini significativi e
spedito i primi prodotti ad azien-
de cilene e colombiane, mentre
a breve dovrebbero attivarsi rap-
porti analoghi anche in Uruguay,
in Texas e in Canada.

Ma il paese che sta rispondendo
meglio € il Messico: qui, grazie
allaccordo con una societa di
proprieta tedesca che vanta 23
filiali sul territorio centrameri-
cano, é partita una consistente
fornitura di componenti, apposi-
tamente lavorati su ordinazione
dell’azienda stessa. Complessi-
vamente, insomma, la Naldoni e
Biondi ha gia spedito nel conti-
nente americano, in questa pri-
ma parte dell’anno, oltre cento
quintali di componentistica.

“Continuiamo ad avere grandi
soddisfazioni dall’estero - con-
ferma I'amministratore Giusep-
pe Biondi: del resto, che ci fosse
attenzione nei nostri confronti lo
avevamo gia capito la scorsa pri-

mavera, grazie ai numerosi con-
tatti sviluppati nel nostro stand
alla fiera MDA di Hannover. Sul
continente americano, in parti-
colare, abbiamo investito anche
puntando su uno specifico agen-
te, gia esperto, e che in alcuni
Stati lavora in esclusiva per noi”.

Per quanto riguarda il recente ma
corposo radicamento in Messico
— il pit importante stato centra-
mericano — Biondi non nasconde
le ulteriori prospettive: “il rap-
porto nato con 'azienda che gia
forniamo potrebbe diventare im-
portantissimo anche come molti-
plicatore della nostra immagine,
perché ci hanno gia permesso
di legare il nostro logo alla loro
produzione. Questo per noi e

motivo di vanto, e non nascon-
diamo la speranza che possa es-
sere anche un ottimo viatico per
la nostra crescita in quel grande
paese”.

- TODAY
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Per I'azienda lughese Naldoni e Biondi il 2016 si apre con ottime
aperture nel continente americano

Nuova produzione in pollici: fra centro e sud America, gia spediti oltre cento
quintali di componenti

I 2016 e partito decisamente bene per la Naldoni e Biondi, storica azienda lughese che produce com-
ponenti per cilindri oleodinamici. La scelta di continuare a puntare sull’internazionalizzazione, unita
anche alla decisione strategica di ampliare il proprio catalogo introducendo la produzione di componen-
ti realizzati in pollici, ha portato ad una significativa apertura in diverse aree del continente americano.

A pochi mesi dall’entrata su questi mercati, I'azienda lughese ha gia ottenuto ordini significativi e spedi-
to i primi prodotti ad aziende cilene e colombiane, mentre a breve dovrebbero attivarsi rapporti analoghi
anche in Uruguay, in Texas e in Canada.

Ma il paese che sta rispondendo meglio € il Messico: qui, grazie all’accordo con una societa di proprieta
tedesca che vanta 23 filiali sul territorio centramericano, € partita una consistente fornitura di componen-
ti, appositamente lavorati su ordinazione dell’azienda stessa. Complessivamente, insomma, la Naldoni
e Biondi ha gia spedito nel continente americano, in questa prima parte dell’anno, oltre cento quintali di
componentistica.

“Continuiamo ad avere grandi soddisfazioni dall’estero - conferma I'amministratore Giuseppe Biondi:
del resto, che ci fosse attenzione nei nostri confronti lo avevamo gia capito la scorsa primavera, grazie
ai numerosi contatti sviluppati nel nostro stand alla fiera MDA di Hannover. Sul continente americano, in
particolare, abbiamo investito anche puntando su uno specifico agente, gia esperto, e che in alcuni Stati
lavora in esclusiva per noi”.

Per quanto riguarda il recente ma corposo radicamento in Messico - il piu importante stato centrame-
ricano — Biondi non nasconde le ulteriori prospettive: “il rapporto nato con I'azienda che gia forniamo
potrebbe diventare importantissimo anche come moltiplicatore della nostra immagine, perché ci hanno
gia permesso di legare il nostro logo alla loro produzione. Questo per noi € motivo di vanto, e non nascon-
diamo la speranza che possa essere anche un ottimo viatico per la nostra crescita in quel grande paese”.
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LINTERNAZIONALIZZAZIONE COME ANTIDOTO ANTI-CRIS!. RACCONTATA DA CHI LA PRATICA

STORIA DI UN SALTO. DI QUALITA

NEGLI ULTIMI SE1 ANNI DI ATTIVITA LAZIENDA ROMAGNOLA,
LEADER MEL SETTORE DELLA COMPONENTISTICA PER CILINDRI
OLEODINAMICTH HA ACQUISITO UNA PRESENZA IN BEN 35 PAESI:
DAL SUDAFRICA ALLA RUSSIA ALUESTREMO NORD-EUROPA

g iy . QUEL CAVALLINO... Luga di Ro-

H magna ha dalo i natalk al oalabos aviatore
Francesco Baracca e nella sua casa na-
Lade - oo Museo - & cusiodito anche o
SPAD VI del 1517 col quale consegul
una delle sué 34 vittora, Lsereo nipora
ol fianco dedla fusoliera il suo sfemma
peraonala: quel eavalling rampards che,
adottato da Enzo Ferrari, & ora nola in
fistte # mondo. www.mussobaraces it

PADLO ZALAMBAMI - ADV COMUNICAZIONE € MARKETING

er 30 anni Maldoni e Biond: ha prodotto
Pcumpununrj per cllindri, realizzali per conto

terzi e destinatl al mercati internazionali at-
traverso alcuni imponanti produttori di cilindri,

Tra la fine 2000 e l'intzio 2004, in assoluto odore di
crisi, Giuseppe Biondi, che conosco dallinfanzla,
mi ha contartata, esprimenda la volonth di capire
insieme come rendere possibile un desiderio: es-
sere presentl direttamente nel mercito & commaer-
cializzare con successe una produzione di com-
ponentd per cilindr oleodinamicl firmarn Neddoni e
Bilondi, Da qui parte questa avvenmura, ehe nel tom-
posi @ rivelata assolutamente fortunata, Tanto che

A PESCA... DI DIAMANTI.
Fra gl importanti clienti che Fazienda
lughese annovera nai 35 paesl in cul &
proggntn, anche qualche curiosa realta.
E' il caso di un'azienda di Johanneshury,
che produce allsetimant] per navi dedile
ollo rioorca di diamanti in oceano o che
lavora aclo acelalo inox 3181, destinalo
agl equipaggiament! marttimi

L'attivita aziendale presentata da Giuseppe
Biondi, amministratore delia societa

Gluseppe Blondl, arominaliatons
Qefasatity (Tt i ofcsicn aMaldoni & Biondi & specializzata nella produzione di
defla MDA Hannower Measse 3015

componenti par cilindr alecdinamic), realizzali su disegno
del cliente & di componenti standard, presanti nal catalogo
prodatti a dispenibil a magazzino, che spediamo enfro 2 24
ara in talia ed entro le 48 i ambita intemazionale. S ralla
di un'ampia gamma di prodott, realizzati in materali “radizio-
nali” ¢ acciaio inox 316L, parbicolarmeante apprazzati par la
qualitt che fi distingue.

A termine di anno scorse, abbiama aflestito un piccolo repar
to di ricerca inferno all'azionda, per linnovazione del pro-
dolto, col preciso scopo di migliorare la quality dei prodotti
asintenti e, soprattutte, tnovara nuove soluzioni di prodott
ggolysi.

Il prima risultate = & manfestato con ka realizzazions di un
Pietans Autcbloccante, che abbiamo salo noi @ che non &
prodotto da nessun'altra azienda al monde, breveltato nella
primavera 2013,

Ad intzio 2014 abblamo progettato o realizzato un 2istama
Maldont & Biondi per frenane la corsa dal cilindra, sia in
compressiona e sia in estensions: una soluzione semplics,
malto funzienale, che facilita anormemants la manutenzion
avantuali del cilindroe,

Dicembre 2015




Ricerca ed innovazione: una scelta importante
per rendere esclusiva l'offerta

wCreare prodotti che soddisfing | bisogni ded clienti ed offranc
vantaggi tangibili, superando quindi le criticita delle soluzioni
precedentemente adottate, @ costi sostenibili e prezz competitiv,
In questi princip si iassume Nnnovazione, E il nspetto Jdi gueste
regole & alla base del successo crescente che sta oltenendo in

ambito interneazionale il Prstone Au-
tobloccante, breveltalo dalla Maldom
& Biondi.
Ci spiega Givseppe Biondi: "per ef-
fetto dalle sollacitazion dinamiche ¢
defle vibrazioni, il pistona che scorre
allinterno del cilndro, pud allentarsi
| & successivamento svilarsi, causan-
) do danni ireparabili al cilindro. Fine
ad oggi, per ovviare 8 questo grave
Incorivenients, | costrutton oi cifindn

MNALDONI EBHIND] Sl

Vil Badozzo, 18- Lugo (RA)

Tul, D545 31453 - Fax 0545 32554
Infe@naldoniebiandiit
wnrwenaldoniebiondl it

hanno adoltate diverse soluzionl ma, in cgni caso, si tratta di la-
voragioni aggiunie, che accrescong | tempi di lavoro ed innalzanc
| costi defla produzione, Espedient che inollre eodono spesso
difficoltosa & prolungata la manutenziona. Insomma, in ganerale,
Iz soluzioni fin qui edottate, mostrano importanti fattor di criticita
& por superarte, abbiamo progettale ¢ realizzato || nosto Pielons
Autebloccante. Esso & caratterizzato da un collara realizzato in

opel Fazienda pub vantane una presenza in'hen
35 Paesi: dal Sudafrica alla Bussia, dall’estremo
Mord-Europa fino & Messico e Colombia.

Ma facciamo un passo indietro, In vird dell’e-
sperienza e del parco macchine di cul era dota-
ta 'impresa, la scelta, fin da subitn, fu quetla di
posizionare azienda su uno standard produt-
tivo di alta qualith, Poi, successivamente, ini-
#iammn una ricerca di mercato, volta a capire
le aspetrarive di passihili cllentd potenziall e ad
individuare le cararteristiche delle aziende che
potevann rappresentare [a nosra Concomenza,
au guella fnscio di posizionamenta,

nylon, inserito a termine del filetto, che serve a collegare lo
stela col pistone. |l principio & quello del dada autobloc-
cante o, in fase di montaggio, il filetio dello stelo peneime
lo spessare del nylon, tracciando solchi autofrananti,

che bloccano ogni possibilita di retarione del pistona., In
queato mode i evita la posssbilla o satemento, sono
eliminate lavorazioni aggiunte, si riduconao | tempi di
montaggio, si garantisce Massoluta facilith di smontaggio e
non seno alterall gl mgombr. Per gueate
ragioni, oltre ad offrire indubbi vantaggi
tecnicl; nducendo ampiamanta § tampi di
produzione ed avendo un prezo conte:
nute, 1l nostra pistone risulta senea dubbi
assolutaments convaniente. Aggiungo
che, 8 proposito di convenianza, il nostro
pistong autobloccante pud essanm Amos
&0 & riavvitato per circa 10 volte, grazia al
tipo di nylon impregatos,

Dove trovano applicazione i prodotti

aMalla fabbricaziona di cilindr oleodinamicl, cha sano
impiegall in ogni contesto dove =i vuole realizzare un mo-
vimento olecdinamico; un‘infinitd di meccanism, grandi o
piccoli, complassi & molto semplici cha, in ogni caso sona
anonatl da cilindn oleodinamicis.

Dicembre 2015




E° 'ubtime arcbuater in casa Naldand e Biond]. Nel corso del-
Pestate all'interno defla sede di via Bedazzo ¢ statainstatlala
wna nuova linea di r\ml_'fllrinr'l' un madernissmo lmpiu‘lnlf‘

di tomitura verticale denominato V160G - che permette

oggi all'azienda di welocizzare (e quindi di aumentare) la
capacith produttiva, lavorando su Gie Turhl non pra cidlati
Grazie a guesto pmportante invastimento, oogl s Naldonl &
Blandl & in grades di produrre madiemente un petons al
minuto, 24 ore su- 24, nonche i garantre témpl di consegna
sempre piu beevi alla domands sempre crescenis del mercata
Nel dettaglie, il nusva impianto & una macchina index che
parte da un modello standard, integrato perd da appendici di
Lation ¢ scafken con automazions Informatizzata, realirzate in
paclusiva per Fagiends lughese Lina macching che ogai hin1alo
pochissimi msemplar in Europai la Naldonl & Blond] 5i con
frerma col all'avanguardia nells ricerca costante di un migllora-
tecnologicn e qualitativo, una deile caratteritiche che
attime performances sul plano Internazionale
all'arlends 1'...5.,::I|.-_|Illml arend, m fella conlnd-
exciva del mercato

Strategie di mercato: Paolo Zalambani,
responsablle comunicazione e marketing

wCoon una battuta, potrai dirle: superarsi, per non essere superati...Pid
detiaglistaments, abbiamo molta cura del clients a cui dedichiama un
alt livelle di qualith si per | servizi erogati, sia per qualita della pro-
duzione, che in oei anni, ha ricevuto una sola contestarions, per altro
discutibile. Questo perché costruine sviluppo, significa consarvara | chienti
acquisit ed implementars il parco degli stessi con nuove aziende: diver-
samente, 6o 6l incrementa il numers dei chenti perdendo contempaora-
neamante la acquisizion: effeliuate, s crea semplicements una rotazions
della clientele. che non determina sviluppo e risulta dannosa sia sul piano
dell'immagine o sia rispatts agl investimenti effetiuali per ka promaziona.
Le nuove acquisizioni sono effeliuale atlraverso strategie mirate, che par-
tono dall'analist dei mercali &, in prima luege, dalla misurazione dell'indice
di crescita degll stessi, dal grade di industrislizesons, @ cosd via... Nalla
are che &l prasentano culturalmente molto differenti dal centra Europa,
cerchiame spesso collaborazioni, pefché in varie aree geografiche, anche
le modalita di produrre business sono molto diverse; in molte zana gao-
grafiche, gestiamo direttaments | rapporti @ metliamo in campa una filiara
cammerciale molto corta, che consents di gestire al meglio le pakitiche di
relazione, Dialtra parts, sul fronte dallofferts, olire alle condizioni qualita:
tive di cul le parlave, icerchiame uno stale di esclusivith dalla proposta,
che passa anche attraverso ki ricerca & lnnovazione del prodottos,

A sinkstra, urse carnellata sulls
proachurons dedl arienda
A dertra, || particolame di un
pistone autobiooante di oul a
tocieth detien || bravetio.

Dopa aver compreso guale poteva essere iin‘identit
aziendale di successo molto probahile & quali plus
mettere in campo, abbiamo allestro la gamma di
prodott, realizzata iInteramente in Malia, con mate-
riali esclusivamente provenients dall Europa; abbia-
mo arganizzato | magaszini ed indziata Iartivith di
promozione, rivolta in primissima bartuta al mercato
ftaliang, guusi contemporaneamente estesa all'ambi-
Lo internazionale, con Un SICCRSSO CIRSCENLE. Lo

Faolo Zalambani, comulente
responsabike por 1 marketing 8
la comunicazians dells Naldon
& Diondl, cura u gueste poagine
la rubwrica dedicata aghi awpatt
“tecnicl” dei processi di inter
nazionalizzazione. In questo
nusmiere, iy g 50, firrna il fo
ous sul mexa di comunicaziona
Indispensabill per un oretio
apprTeiit al mefdatl.
comunicazionsemarketingeu

iINT
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Lugo: si chiude un altro anno positivo per la
Naldoni & Biondi: nuove aperture all'estero

Nel corso dell’incontro, 'amministratore delegato Giuseppe Biondi e il responsabile marketing Paolo
Zalambani hanno illustrato I'andamento del mercato nel corso del 2015 e le prospettive previste per il
2016

T Redazione - 23 Dicembre 2015 Consiglia 0

Come accade tradizionalmente da alcuni anni a questa parte, si & svolto qualche giorno fa
I'incontro di fine anno fra la dirigenza della Naldoni & Biondi - la storica azienda lughese che
produce componenti per cilindri oleodinamici - e I'intero staff dei collaboratori aziendali, dalle
maestranze interne agli agenti che operano sui mercati italiani ed esteri. Nel corso dell’incontro,
I'amministratore delegato Giuseppe Biondi e il responsabile marketing Paolo Zalambani hanno
illustrato I'andamento del mercato nel corso del 2015 e le prospettive previste per il 2016.
L'anno che si sta per chiudere € stato decisamente significativo per I'azienda lughese, per
diversi aspetti.

Annuncio promozionale

[~ Ricevi le notizie di questa zona nella tua mail. Iscriviti gratis a RavennaToday!

In termini di capacita produttiva, & stata installata una nuova linea di produzione che permette oggi all’'azienda di velocizzare (e
quindi di aumentare) la capacita di produzione, lavorando su tre turni non presidiati. Grazie a questo importante investimento,
oggi la Naldoni e Biondi € in grado di produrre mediamente un pistone al minuto, per 24 ore su 24; nonché di garantire tempi di
consegna sempre piu brevi alla domanda sempre crescente del mercato. Del resto, la qualita del servizio &€ da sempre uno dei
punti di forza che il mercato riconosce alla Naldoni & Biondi.

Per quanto riguarda l'internazionalizzazione - uno dei capisaldi strategici che hanno portato I'azienda a crescere
considerevolmente nel corso degli ultimi anni - anche nel 2015 ci sono state importanti novita: in particolare, la presenza alla fiera
Mda di Hannover, in primavera, ha permesso di contattare una cinquantina di potenziali clienti, alcuni dei quali di nazioni mai
contattate prima (come Taiwan, Malesia e Kosovo). Nel corso dell'anno, Biondi e Zalambani hanno anche svolto diverse missioni
in Europa e in Medio Oriente (Inghilterra, Ungheria, irlanda, Lituania, Dubai) per irrobustire rapporti gia attivi o aprire scenari
nuovi. Un’intensa attivita che porta I'azienda ad obiettivi importanti sul 2016: I'implementazione di nuovi mercati (compreso quello
sudamericano) e l'irrobustimento di quelli tradizionali (in particolare quello tedesco). Positivi, infine, anche i dati relativi al mercato
interno, sul quale il numero complessivo dei clienti &€ aumentato dell’8%.

Dicembre 2015
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Un altro anno positivo per la Naldoni & Biondi di Lugo,
ricco di aperture internazionali

i o

Paolo Zalambani e Giuseppe Biondi

1 altro anno positivo per la Naldoni & Biondi di Lugo, ricco di aperture internazionali

Come accade tradizionalmente da alcuni anni a questa parte, si & svolto qualche giorno fa I'incontro di fine
anno fra la dirigenza della Naldoni & Biondi - la storica azienda lughese che produce componenti per
cilindri oleodinamici - e I'intero staff dei collaboratori aziendali, dalle maestranze interne agli agenti che
operano sui mercati italiani ed esteri.

Nel corso dell'incontro, 'amministratore delegato Giuseppe Biondi e il responsabile marketing Paolo
Zalambani hanno illustrato 'andamento del mercato nel corso del 2015 e le prospettive previste per il 2016.

L'anno che si sta per chiudere é stato decisamente significativo per I'azienda lughese, per diversi aspetti.

In termini di capacita produttiva, & stata installata una nuova linea di produzione che permette oggi all’azienda
di velocizzare (e quindi di aumentare) la capacita di produzione, lavorando su tre turni non presidiati. Grazie a
questo importante investimento, oggi la Naldoni e Biondi & in grado di produrre mediamente un pistone al
minuto, per 24 ore su 24; nonché di garantire tempi di consegna sempre piu brevi alla domanda sempre
crescente del mercato. Del resto, la qualita del servizio € da sempre uno dei punti di forza che il mercato
riconosce alla Naldoni & Biondi.

Per quanto riguarda l'internazionalizzazione - uno dei capisaldi strategici che hanno portato I'azienda a
crescere considerevolmente nel corso degli ultimi anni - anche nel 2015 ci sono state importanti novita: in
particolare, la presenza alla fiera MDA di Hannover, in primavera, ha permesso di contattare una cinquantina
di potenziali clienti, alcuni dei quali di nazioni mai contattate prima (come Taiwan, Malesia e Kosovo). Nel
corso dell’'anno, Biondi e Zalambani hanno anche svolto diverse missioni in Europa e in Medio Oriente
(Inghilterra, Ungheria, irlanda, Lituania, Dubai) per irrobustire rapporti gia attivi o aprire scenari nuovi.
Un’intensa attivita che porta I'azienda ad obiettivi importanti sul 2016: 'implementazione di nuovi mercati
(compreso quello sudamericano) e l'irrobustimento di quelli tradizionali (in particolare quello tedesco).

Positivi, infine, anche i dati relativi al mercato interno, sul quale il numero complessivo dei clienti & aumentato
dell’'8%.

Dicembre 2015
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@8 COMUNICATI STAMPA

Un altro anno positivo per la Naldoni & Biondi, ricco di aperture internazionali

Come accade tradizionalmente da alcuni anni a questa parte, si & svolto qualche giorno fa I'incontro di fine
anno fra la dirigenza della Naldoni & Biondi - la storica azienda lughese che produce componenti per cilindri
oleodinamici - e l'intero staff dei collaboratori aziendali, dalle maestranze interne agli agenti che operano sui
mercati italiani ed esteri. Nel corso dell'incontro, 'amministratore delegato Giuseppe Biondi e il responsabi-
le marketing Paolo Zalambani hanno illustrato 'andamento del mercato nel corso del 2015 e le prospettive
previste per il 2016. Lanno che si sta per chiudere é stato decisamente significativo per I'azienda lughese, per
diversi aspetti. In termini di capacita produttiva, € stata installata una nuova linea di produzione che permette
oggi all’'azienda di velocizzare (e quindi di aumentare) la capacita di produzione, lavorando su tre turni non
presidiati. Grazie a questo importante investimento, oggi la Naldoni e Biondi ¢ in grado di produrre media-
mente un pistone al minuto, per 24 ore su 24; nonché di garantire tempi di consegna sempre piu brevi alla
domanda sempre crescente del mercato. Del resto, la qualita del servizio & da sempre uno dei punti di forza
che il mercato riconosce alla Naldoni & Biondi. Per quanto riguarda l'internazionalizzazione — uno dei capisaldi
strategici che hanno portato I'azienda a crescere considerevolmente nel corso degli ultimi anni — anche nel
2015 ci sono state importanti novita: in particolare, la presenza alla fiera MDA di Hannover, in primavera, ha
permesso di contattare una cinquantina di potenziali clienti, alcuni dei quali di nazioni mai contattate prima
(come Taiwan, Malesia e Kosovo). Nel corso dell’'anno, Biondi e Zalambani hanno anche svolto diverse missioni
in Europa e in Medio Oriente (Inghilterra, Ungheria, irlanda, Lituania, Dubai) per irrobustire rapporti gia attivi o
aprire scenari nuovi. Un'intensa attivita che porta I'azienda ad obiettiviimportanti sul 2016: 'implementazione
di nuovi mercati (compreso quello sudamericano) e l'irrobustimento di quelli tradizionali (in particolare quello
tedesco). Positivi, infine, anche i dati relativi al mercato interno, sul quale il numero complessivo dei clienti &
aumentato dell'8%.
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PANORAMA PRODOTTI

Pistone autobloccanie

Un successo crescente

reare prodotti che soddisfing | hisogni dei clienti & affrana
C'u'anmggi cospicui, superanda quind e criticitd dalle soluziont

precedentemente adottate. In questi principi s riassume
[nnovazone, E il rspetio d queste regole & alla base del sucoesso
crescente che sta attenendo in ambile inkermazionale | pelone
autohlaccante, brevetiato dalla Naldoni ¢ Biondi, Una soluzone apprezzata
da molti clienti, piudicata assolutaments “furba” da tutti | visitaton che hanng
incontrato lazienda, all'imerna di EIMA International a Bologna,
Ci spiega Giuseppe Biondi: «par effetio delle sollecitazion dinamiche e
delbe wvibrazom, il pistone che score allinterno del cilindro, pub allentarsi
€ successivamenie svilars), causando danni rreparabill al cilindro, Fino a
028, per ovvidng @ questo grave inconvensente, | costrutton di clindn hanno
adottato diverse soluzioni ma, in ogni caso, S tratta di lavorazion aggunle,
che accrescong | tempi di lavoro e innalzano | costi dela produzione.
Expedienti che inoltre rendono spessa difficoftosa & prolungata la
manutenziong. Insomma, in penerale, la salioni fin qul adottate, mostrana
impaortant: fatton di criticita & per superarle, abbiamo progettaio & reallzzato i
nasteo prstone autobloccante. Esso @ caratterizzato da un collare realizzato in
nylon, inserito a termne del flette, che semnve @ collegare lo stelo col pistong.
Il prinecipio & quello del dado autobleccante &, in fase di monlaggio, § filetto
delio stefor penetra lo spessore del nylon, tracciando solchl autofrenanti, che
bloccana ogni possibilith di retazione del pistone. In questo modo si evita 1a
passihilits di svitamantn, sano sliminate lavorazion! aggiunte, =i dducono i

tempi di montaggrio, si garantisce lassolula faclita di smontaggio & non sono
aflerall gh mgombn, Per queste ragioni, oltre a offrire indubhbi vantaggi tecnici,
nducendo ampaments § tempn di produzione e avendo un prezzo contenuto,
il nostro pistone risulta senza dubbi assolutamentz corveniente. AREIUNED
che, a proposto di corvenienza, il nostro pistone autobloccante pub esséne
rimnssn & riavvitato per circa 10 volte, grazie al tipo di nylon impiegato. .
Rispatto ai reultati e aie previsioni commerciall, Pacl Zalamband,
resporsabile marketing & comunicanone della societa, precisa; «lattuaie
apprezzamento del prilone autoblocante Naldoni e Biondi, & certamenta
destinato a crescene, perché fondato su concret vanlagg o bpo tecnico ed
economico. Si fratta di dar tempo al mercalo, Rispetto alle nuove soluzon, o
E_ E sono costrutton che per vocazione sono innovaton, ma la
magpioranza degll operaton valuta con prudenza soluzioni
altemnative & ha necassita di tempo per abbandonare
criberi cosiruttivi adottati da annis.

hitp:f'www.olecdinamicapneumatica.it/6X Txh
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Successo per lo stand della Naldoni e Biondi al’Eima di Bologna:
oltre cento nuovi contatti

Grande attenzione ha riscosso I'azienda lughese nell’edizione 2014
della fiera internazionale delle macchine agricole

All'interno della rassegna bo-
lognese era stato allestito un
ampio spazio dedicato alla
componentistica. |l successo
riscosso dallo stand di Nal-
doni e Biondi premia la sua
scelta di partecipare - per
la prima volta - al grande
appuntamento bolognese.
Nell’arco dei cinque giorni di

fiera, il titolare Giuseppe Bion-
di e i suoi collaboratori han-
no, infatti, registrato circa 150
contatti, per un totale di un
centinaio di clienti potenziali;
contatti provenienti da 27 na-
zioni, dieci delle quali mai toc-
cate dall’attivita dell’azienda.
Grande attenzione ha riscos-
so in particolare il Pistone au-
tobloccante.

“Sono molto soddisfatto -
racconta Biondi — e credo che
la scelta di essere presenti
al’EIMA abbia davvero paga-
to in termini sia qualitativi che
quantitativi, anche se natural-
mente non siamo ancora in
grado di quantificare gli effet-
ti di questa notevole mole di

contatti”.

Oltre all'interesse generale
mostrato per la produzione
standard e la componentistica
speciale, la grande attenzione
dei visitatori si € concentrata
sul Pistone Autobloccante,
brevettato da Naldoni e Bion-
di lo scorso anno e presentato
nel 2013 alla MDA di Hanno-
ver. Nonostante non sia piu
una novita assoluta sul mer-
cato, il Pistone Autobloccante
resta probabilmente il prodot-
to piu attrattivo dell’azienda
lughese: “una soluzione che
diversi visitatori stranieri han-
no giudicato molto furba”,
chiude Biondi con una certa
soddisfazione...

- N ] [} [}
Lugonotizie.it
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IMPRESE | Nuovi contatti per 'azienda meccanica lughese
Naldoni e Biondi, successo alla fiera Eima

Grande attenzione per lo stand dell'azienda lughese Nal-
doni e Biondi di Lugo ad Eima International 2014, la fie-
ra internazionale delle macchine agricole che si é svolta

a Bologna, al cui interno ¢ allestito un ampio spazio de- -

dicato alla componentistica. Nell'arco dei cinque giorni
di fiera il titolare Giuseppe Biondi e i suoi collaboratori
hanno infatti registrato circa 150 contatti, per un totale di

un centinaio di clienti potenziali da 27 nazioni, dieci del-

le quali mai toccate dall’attiviti dell'azienda. «Sono mol-

to soddisfatto - racconta Biondi - e credo che la scelta di

essere presenti all'Eima abbia davvero pagato in termini
sia qualitativi che quantitativi, anche se naturalmente non

siamo ancora in grado di quantificare gli effetti di questa i

notevole mole di contattis.

Oltre all'interesse generale, la grande attenzione dei visi-
tatori si & concentrata sul pistone autobloccante, brevetta-
to 'anno scorso dall'azienda lughese.

L"rEbTRA GIUSEPPE BIONDI

sette sere
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E partito dalla Naldoni e Biondi il tour
della giunta tra le attivita produttive

Con Impresa Comune
tra istituzioni e aziende
il dialogo é piti diretto

1. 1 elcomune diLugo esistono3.251 im-
'\ prese, dalle partite Iva unipersonali
& “alle imprese con oltre 300 addett
(dati Camera di commercio di Ravenna,
aggiomnati al 30 giugno 2014). I settori prin-
cipali come numero di imprese sono il
commercio el'agricoltura, che rappresen-
tano rispettivamente il 22,9 e il 22,3% del
totale. Seguono le costruzionial 15,4%ele
artivita manifatturiere all'8,6%. Per quan-
to riguarda le dimensioni, nel territorio co-
munale cisono 141 imprese che hanno dai
10 ai 50 dipendenti, 14 dai 50 ai 100, dodi-
cidai 100 ai 250 e tre dai 250 ai 500 dipen-
denti.

E alla luce di questa panoramica che il Co-
mune ha deciso di dialogare pili da vicino
con il tessuto pro duttive cittadine, avvian-
do il progetto "Impresa Comune”, che per-

mette a tutte le imprese del territorio di

prenotare un incontro in azienda con ghi
amministratori locali,

1l sindaco Davide Ranalli e 'assessore alle
attivita produttive Simonetta Zalambani
visiteranno le aziende per conoscere piil
da vicino le diverse realta presenti sul ter-

Obiettivo del progetto landato

dall'amministrazione comunale
& quello di migliorare le sinergie
tra pubblico e privato e favorire
lo sviluppo di nuove idee

ritorio, per confrontarsi con gli imprendi-
tori su problemi e criticita, ma anche suin-
novazioni, proposje e progetti di svilupe]iuo.
1l titolo “Impresa Comune” & stato scelto
per sottolineare I'unita degli intenti e degli
orizzonti che dovrebbe contraddistingue-
re I'attivita dell amministrazione comuna-
le e quella delle imprese, soprattutto in
questo momento di crisi economica, per
la crescita e lo sviluppo sostenibile del no-
stro territorio.

Il primo incontro si & svolto lo scorso mer-
coledl 15 ottobre, nell'azienda Naldoni e
Biondi, nata 35 anni fa per la commercia-
lizzazione di prodotti per conto terzi e og-
gi produttrice di componenti oleodinami-
¢i. La Naldoni e Biondi impiega 18 dipen-

denti e ha fatturato nell'ultimo anne 3,2 -

milioni di euro all'anno (di cui 60% al-

L'estero e 40% in Italia); ha investito oltre
600mila euro per nuovi magazzini e conti-
nua ad assumere personale (tre dipenden-
ti nuovi solo nel 2014). Lazienda, pursen-
tendo le sirene della delocalizzazione, ha
sempre scelto di rimanere nel territorio,
scelta che ha pagato nel 2013 con una cre-
scita del fatturato del 22%, trend che si sta
confermando anche per I'anno in corso,
Tra le proposte emerse dall'incontro, la
possibilita di consalidare le sinergie tra
ﬂuhhﬂm e privato nei Cornuni della Bassa

omagna che hanno instaurato rapport
di gemellaggi; inoltre, I'azienda ha propo-
stoal Comune di esplorare le possibilita di
collaborazione nella gestione delle visite
dei clienti, per fare conoscere loro il terri-
torio e la sua offerta culturale, storica e ga-
stronomica.

Lugo e Bassa Romagna

Ottobre 2014




PIU SICUREZZA,
FACILE |
MANUTENZIONE |
ELEMENTI !
RIUTILIZZABILI.
DALLITALIA,
DUE ESCLUSIVE
SOLUZION]

NEL SETTORE
DEI CILINDRI
OLEODINAMICI,

Pistoni infet

icerca e Sviluppo fanno
parte dellatinita di Mal-
donl e Biondi, azienda
con sede a Lugo (RA)
che opera nel mercato
nazionale e internazio-
nale in 2 rami di attivita:
produzione di compo-
nenti standard (presen-
li su catalogo e confezio-
nati anche in kit incluse
le guarnizioni} e specia-
li (su disegno del cliente) per ci-
lindn olecdinamicl, ofre a &
lavorazion) complesse e AN
combinate di tomitura e
tresatura. Entrambe e
attivita sono qualificate
da 30 anni di esperien-
za orientata a soddisfa-
re il clienmte. Lanno scor-

so, par quanto attiens la produzio-
ne del componenti per cifindri, in
anenda & stato allestito un reparto
di ricerca dedicato allinnovazione
i prodotto e a nuove ed esclusive
saluzioni, Il primo risultato & stata la
progettazione e realizzazione di un
pistone “autobloccante” brevetta
to e presentatp alla fiera di Hanno-
ver 2013, che ha ottenuto un rapido
successo contribuendo a elevars la
notorieta dellazienda In ambita in-
ternazionale  incrementan-
™, done |l fatturato, A fine
\ mAggio invece, & sta-
to il “turno" del "si-
stema autofrenante”,
anch'esso dimposira-
tost molto efficace

Paolo Zalambani.

gent

Bloccarsi quando serve

Il ciindro oleodinamico & compo-
ste da un tubo chiuso da due termi-
nali: fondello & testala, e allinterno
scarre uno stelo. Un estremo attra-
yersa la testata e fuoriesce dal cilin-
dro, laltro estremo, che nmane in-
terno, lermina col pistone collegato
alio stelo stesso, Quando <1 manda
in pressiong 'olio contenutg nel ci-
lindro, s muove il pistone e lo ste
lo & esso collegato, sviluppanda una
forza in grado di spostare un og-
getto congiunto all'estremio estarmno
dello steln, Spesso perd il pistone &
congiunto allo stelo con un collega-
mento a filetto, e in tal caso, per sol-
lecitazioni dinamiche & vibrazioni,
il pistone nel clindro pubd allentars:
& poi svitarsi, danneggiando il cilin-
dro, Per evitare che || pistone si svi-

Settembre 2014




ti, | costruttor i cilindri hanno adat-
tato alcune soluzioni tra cui l'ubilizzo
di una spina di collegamento, 'ap-
plicazione di un collante “frenafilet-
1", o l'insermenta di un grano posto
in vane posizioni, Tali soluzioni pe-
i non song molto efficact in quan-
o lavorazioni aggiunte al montag-
gio del pistone che aumentano tem-
pi i lavoro e costi di produzione; in
fase di manutenzione rendono dif

ficile & lungo lo smontageio del pi-
sfone; non consentono | riutilizzo
del pistone dopo la rimozione del-
lrslesso, e spesso si danneggia an-
che lo stelo, Per eliminare tall pro-
blemi assicurando un buon funzio-
namento, la Maldoni e Biondi ha re-
alizzato il pistone denominato "au-
lobloccante”, Il sisterna & composto
da un collare in nylon inserito al ter-
minge del filetlo, che collega lo stelo
al pistone. La posizione del collare
& garantita dalla ribattitura realizza-
1a & pressione con apposito stampo,
prodotta nella parte inferiore del pi

stone. Nel montaggio del pistone, il
filetto dello stelo penetra lo spessorns
del nylon tracciando solchi autofre-
nanti che bloccano ogni possibilita
di rotazione del pistone. « vantagel
del sistema autobloccante - spiega
Paolo Zalambani, consulente e re-
sponsabile comunicazione e marke-
ting dellazienda - song numerosk
evita o svitamento del pistone ga

rantendong il serraggio, elimina ul-
tenon tavorazioni riducendo | temp
i montaggio, facilita lo smontaggio
in fase di manutenzione, consente il
nutilizzo del pistone dopo la sua ni-
moziane in guanto non ne akera di-
mensionl & conformazione, & man-
tiene integra anche lastas

Frenata in sicurezza

Frenare la corsa di un cilindro non
& una novita, molte aziende hanno
sludiato | problema. «la sohszio-
ne inventata dalla Naldoni e Biondi
perdi, sottolinea Zalambani, & maollo
semplice e facile da gestire anche in
amibito rmanutentivos, || sisterna, de-
rominato "autofrenante” & studia-

to per Trenare 3 cor-
53 dello stelo, st ba-
5d suU alcune compo-
nenti: la testata, che ri-
spetto alla conformazio-
ne slandard & realizza-
ta con un prolungamento ca-
vo Con cul termina la parte in-
feriore; il fondello, realizzalo
con un incavo posto al cen-
tro del fondelio stesso; il pisto-
ne, che conserva futli i
vantaggi  dell'autobloc-
canle brevettato dalla
stessa azienda. Nel- 0
la versione adeguata

al sistema frenante, i pistone pre-
senta un prolungamento superiore,
con dimensioni relazionate allinca-
vy della relativa testata. Mellultima
faze di estensione, vicing al fine cor-
sa, la parte superiore del pistone si
avvicing e penetra l'incavo della te-
stata, in modo da creare una came
ra di frenatura in cui 'olio & obbli-
Eato a un passaggio strozeato che
frena la corsa dello stelo evitando |
contatto meccanico fra | due com-
ponenti. Stessa cosa avviena nell'ul

tima fase di compressione, quando
la parte inferiore dello stelo si awvi-
cina & penetra l'incavo del fondello.

Ampia gamma di utilizzi

«| cilindn olecdinamici, puntualiz-
za Zalambani, sono utilizzat in tutti
I campi e in ogni contesto in cul oe-
corre realizzare un movimento verti-
cale o orizzoniales. Ad esempio nel
sollevamento di ribaltabill dei ca-
mion, nel braccio degli escavatori,
nelle macchine per [a gestione del

Fig.2 - Sezone
di un pistons
autabloccante,

Fig.3 - Sistama
auta frenante
MNaldoni e Biondi.
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verde e per 'agricoliura. La maggior
parte del componenti prodotti dalla
Naldonl e Biondi, che coslituisco-
no il cilindro, & realizzata con mate-
riali tradizionall (ferrosi & non ferros,
con caratteristiche diverse a secon-
do delle applicazioni e dalle pressioni
a cui deve lavorare || componente) e
acciain ingx 316 L, utilizzato solo per
clindri che operano in presenza di
material cormosivi in ambito maritt-
ma & alimentare. Speciali trattamenti
sono effettuati su alcun! companent
per accentuame fa durezza e facilita-
e la scorevolezza dello stelo,

Produzione

con tecnologia avanzata

In fase produttiva non & previsto al-
cun montageio, Le guamizioni rl-
chieste dal cliente gli sono fornite a
parte per il monlaggio in fase di co
struzione del cilindro. Le macchine,
top della tecnologia ladesca, si di-

versificano per diametro dei com-
ponenti prodotti e per tipologie di
produzione. Una macching, uni-
ca in ltalia, & dotata di fase di ca-
rico automatizzato di maleria pri-
ma, allinterno avviene la lavorazio-
ne, e il prodotto che fuoriesce & la-
valo, soffiato, e pronto per il confe-
zionamento. Le macchine si diffe-
renziang anche per produzione di
piccoli o grandi fothi. Mel secondo
caso producono in modo contimuo
per 24 gre & funzionano autonoma-
menta, « componenti standard, ri-
corda Zalambani, sono forniti entro
le 24 ore In Italia & in 48 ora negli
altri paesi, un vanlaggio competiti-
vo che distingue l'azienda dalla con-
COTTENdas.

Obbiettivo cliente

«fAAbbiamo particolare cura del clien-
te, precisa Zalambani, a cul dedi-
chiamo un alto lvello di qualita nel-

la produzione & nei servizi erogatis,
La cura riservata al cliente & fon-
damentale per costruire svilup-
pa, conservare |l parco clienti & in-
crementarlo con nuove Acquisizio-
ni. In molte zone gecgrafiche viene
messa in campa una filiera “cor
ta" che crea un rapporto diretto tra
azienda e utente finale e consen-
te di gestire al meglio le politiche
di relazione col mercato. Sul fronte
deli'offerta si ricerca con molta cu-
ra anche l'esclusivita della propo-
sta che passa attraverso la ricerca
e l'innovazione del prodotto su cul
la Naldoni e Biondi punta molto.

Non solo ltalia

Oltre I'itatia, negli ultimi 5 anni I'a-
zienda ha acquisilo una presenza
in circa 30 paesi, che vanno dal
Sud Africa alla Russia, fino all'e-
stremo nord dell'Europa.

In particolare, la Naldoni e Biondi
collabora con un “insolito” gruppo
di Johannesburg che produce alle-
stimenti per navi dedite alla ncerca
di diamanti in occeano, fornendole
componenti per realizzare specia-
Il cilindri in acciaio inox 316 L de-
stinati a equipaggiamenti marittimi.
Una conferma, questa, della quali-
ta e del grado di competizione rag
giunto dall'azienda anche in ambito

Internazionale.
]

o TP SR

Fig.& - Megl
impianti di
lavarazione ci
sono macchine
verticali con
contromandring,
integrate da
appendici di
carico & scarico
con aulomazions
infarmatizzata,
realizzate in
esclusiva per la
MNaldoni e Biondi
su praogattaziones
effettuata dalla
stasea,

Fig.5 -
Panaramica
dei compenenti
standard.
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Oleodinamica made in Italy

[ 2014 s & aperto con ottime prospettive per la Naldoni & Biondi, stori-
ca azienda romagnola che produce componenti per cilindri oleodinamici,
e che g aveva ehivso il 2013 con un pint 22% di ftturato, Un trend in con-
trotendenza che ha diverse ragioni: la continua innevazione (con vari brevett,
ultimo dei quali il pistone auto-
bloccante), gli eccellenti servi-
#i erogati al cliente, un'elevata
qualith di produzione.
E la scelts di aprirsi al
mercato estero: ogpi Pa-
zenda lavora con una
trentina di [eisi, ma an-

e

Da sx Paolo Zalambani e Giuseppe Biondi che qui va in controten-
denza. Da una recente

trasferta a Dubai & arrivata infatti una importante proposta di partner-
ship, che prevedeva la costruzione di una unith operativa in loco. Ma
il titolare Ginseppe Biondi ha deciso di rifiutare. “Ho sempre creduto
nella qualith delle maestranze italiane - spiega Biondi -, LTtalia & de-
positaria di un'esperienza e di nna qualith anche creativa, sintetizzabi-
le nel concetto di “made in Ttaly”, che & ancora riconosciuta in tutto il
mondo ¢ in melteplici settori pm(lullivi. Per questo abbiamo deciso di
proseguire la strada intrapresa negli ultimi anni: che ha favorito lo svi-
tuppo dell'azienda, la sua capacita di fare innovazione e laffermazione
suf mereati internazionali”, <M -

PLATINUM

Luglio 2014
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Qualita, innovazione e
internazionalizzazione
per uscire dalla crisi

Le ragioni dedla crisl & le soluzon
necassarin per immire |a rotta della
proghuzione industriale, sono da fsmpo
al centro o un ditxattilo sppassionato,
che coinvolge pofitic, Istituzioni ed
economist, mbentl & indviduare g
stpgenre et modell d sviluppo.
Al contempa, mentre sl attendono
sohuzion di sstema, molle azende
IEEQESEDI'IIJ autonomamente, ponendo
in campo efficaci pofitiche di crescita.
Per pantecipare costruttivaments

al dibattito pub essere importante
provare a Identificars e strategie
vincenti @ chiedersi quall siano

ia scalie da adottare per non

patira la recassiona, Nell'ambitn

el oleadinamica, fra ls aziende

che da anni rovang costanie
swluppn, spicca genza dubbio la

Waldoni & Blondi. Parcid abbiamo
girato la domanda a Giuseppe

Biondl, amministratore della sociatd,
chie oramail futli conoscona coma
rifarimento nazionale e internazionats,
spacializzato nella produzions di
appeezzatl companandi per cilindri
pleodinamici. <Ganaricaments, ko
siato di crisd ndica un pariodo di
cambiamento g, in queste comdiaon
di modifica, non s pud persare di
ottenere risullal imporlant, lacendo
le stesse cose i prims, adeguate a
un periodo precedente. La condions
di sfida da pore in campo, &

quindi di superarsi, per non essens
superall. Come? Puntando su tre
elementi; quality, innovazione e
Internazionalizzazione dell'impresa
Portiamo all'estero un'slevata qualith
niobale, che includa anche otfimi
sarvizi & ofira al contempo nuove
soluzrioni [ecnicha, g | risultatl armivano
= L'individuazione di nugve soluzioni

tecniche & maolto difficile . ..

=5, oCoore investiee e rischiane,

ma nan possiamo pensare che

tuftn sia gid stato inventato, E glslo
dimostro, Per prevenire lo svilamanto
el pistone, | costruttor dl cilingdri
adotiavann parsonall soluzion
ampiriche: una spina di collagameanto
posta fra stelo e pistone, 1n collaniz
“lrenafiletti™; I inserimento di un
frano, ecc. n ogni cas0, gqualengue
5ia, o qualungue fosse, |8 soludons
acoitala, ognuna di gueste soluzoni
comporta tempi lunghi di lavrazione;
ditficatta di smontars i pistone in
fase di riparazione, impossibilita g
riutilizzare il pistone, dopo averko
smontato

Il Pietane Autabloccante che abblamo
realizzatn, brevettato e precentaty
nal 2013, in ambita internazionaks,
parantizsca il serangio dal plstoms
stessn, eliming [avorazioni aggiunts
& riduce drasticamanta i Bmpi di
montaggio, faciita lo smontagoio,
consente il rutilizzo del peaione

dopa fa sua rimoziong; salvaguarda
Iintegrita dell'asta; non altera alcuna
dimensiong

Csing, non voglio sminuire |'esistenza
& l'lmportanza di una condizions
economico-produttiva assolutamente
sfavorevola ma, mi creda, chi
attribwilsce alta crigl | propri fallment],
da pit importanza al problemd che alle
sobuzion, =

Se atiribuite molta imporianza
all'innovazione e investite
nella ricerca, quali sono i nuovi
prodotti in cantiere?

s|nnavare non significa solamente
produrre nuove soluzion:; modificare
in megiio I'esistente, & parte di un
processo di innovazione. E | nostr
compananti sond innovativi, soto

| profilo della qualita tecnica che

asprimano. D'altra parta innovare
significa anche introdurre nuavi
sistemi. E da questo punto di vista,
I"aver confezionato in kit linsieme
del companenti e delle quarnizioni
necassan alla costruriona-riparazions
dl un clindro, @ siata un' idea
Innovativa

Rispeatto alintroduzions di nuov
prodofit, comundgue, abbiamo
realizzalo un insieme di componsnt,
sludkalo per Irenare |a corss
biderezionale dello stelo. Si tratla &
una testata e di un fondelo specall,
che MteragesComd Con una nuova
varsione di pistone autobloccants, che
consena (Uit | vantagol di cul parlavo
prima, ma studiatn appositaments par
frenare il fine corsa del cilindr, sia in
CONMIrESSENNE & 503 in eslansione. «

Il sistema frenante che avete
studiato, sara presentato in
gualche fiera particolare?

«Se g riferisce a fere italiane, devo
dirle che QUESE'aNnD NON Saemo
presenti alla TRA di Milano, perché
impegnati in varie parnership
internazionali ed espomema |

nastri prodottl in giro per il monda,
collaborando con var impartator

Im Hadia, la promazions delf nuow
prodott] sard realizzata attraverso
processi di comunicazione, rivall &l
client aoquisiti e polenaiall, gestit
direttamente dal nostrd ufficio
marketing e comumcazions. E, &
novembre, mofto probabilments,
espormemo all'EIMA di Bologna: ma a
quella data | nuovi prodatti, avranng
qid spiccato Il volo.»

Maggio 2014
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Cresce l'export per l'azienda lughese Naldoni &
Biondi: +30% nel 2013

Il 2013 & stato un anno molto significativo per la Naldoni & Biondi, storica azienda lughese, che
produce e commercializza componenti per cilindri oleodinamici

T Redazione - 12 Novembro 20013

Il 2013 & stato un anno molto significative per la Naldoni & Biondi, storica azienda lughese, che produce e commercializza
componenti per cilindri oleodinamicl. L'impresa ha infatti consolidato in maniera notevola la sua presenza sul mercato
internazionale: 'export nel corso dell'anno 2013 & infatti aumento del 30% rispetto all'anno precedente, & ormai sono 25§ paesi
del mondo con | quali I'azienda intrattiene rapporti stabili.

Le motivazioni di questo exploit - particolarmente significativo, in una fase economica complessiva che vede purtroppo molte
aziende In crisl - sono molteplicl, & al tempo stesso ancha "semplici®: da una parts, |a capacita di propome a prezzi competitivi
prodotti di ottima qualité, offerti attraverso servizi impeccabili, che interpretano appieno le esigenze della clientela e stabiliscono
una grande differenza rispetto alla concomenza; dall'altra, un‘ulteriore componente del successo & rappresentata dalla capacita
di fare ricerca e produrre innovazione. E'

dell'azienda lughese infatti, il Pistone Autobloccante, presentato in Germania nella primavera scorsa e brevettato in ambito
internazionale.

CRESCE L'EXPORT PER L'AZIENDA LUGHESE NALDONI & BIONDI

Ovviamente, questo percorso in assoluta controtendenza, rispetto all'andamento generale, non & stato casuale o improvvisato:
a monte sta uno specifico programma di marketing e comunicazione, messo a punto con lungimiranza, avviato alcuni anni fa,
che presuppone un costants lavoro di contatti con realta di ogni parte del mondo. Emblematica al riguardo I'esperienza
dell'azienda lughese in Sudafrica: dove |'azienda ha avviato da tempo un rapporto significativo con una delle pit grandi holding
del continente africano, e oggl | componenti della Naldoni & Biondi sono parte fondamentale dei sofisticati strumenti che
estraggono diamanti nei numerosi giacimenti sottomarini che sorgono al largo delle coste sudafricane.

Dicembre 2013

TODAY
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Controtendenza, Naldoni & Biondi
Lugo, un 2013 col 30% in piu di
fatturato

martedi 12 novembre 20173

Da sx: il responsabile marketing Paclo Zalambani e l'amministratore
unico Giuseppe Biondi, con uno dei componenti prodotti dall'azienda

Un 2013 di grande espansione per |'azienda, anche in ambito
internazionale

Il 2013 & stato un anno molto significative per la Naldoni & Biondi, storica
azienda lughese, nala alla fine degli anni 70, che produce e commercializea
componenti per cilindri oleodinamiei. L'impresa ha infatti consolidato in
maniera notevale la sua presenza sul mercato internazionale: 'export nel corso
dell'anno 2013 & infatti aumentato del 30% rispetto all'anno precedente, e ormai
sono 25 | paesi del mondo con 1 quali 'azienda intrattiene rapporti stabili,

Le motivazioni di questo exploit - particolarmente significative, in una fase
economica complessiva che vede purtroppo molte aziende in erisi - sono molteplic, e
al tempao stesso anche "semplici”: da una parte, la capaciti di proporre a prezzi
competitivi prodotti di ottima qualita, offerti attraverso servizi impeecabili, che
interpretano appieno le esigenze della clientela e stabiliscono una grande differenza
rispetto alla concorrenza; dall'altra, un'ulteriore componente del successo &
rappresentata dalla capacita di fare ricerca e produrre innovazione. E dell'azienda
lughese infatti, il Pistone Autobloccante, presentato in Germania nella primavera
seorsa e brevettato in ambito internazionale,

Owviamente, questo percorso in assoluta controtendenza, rispetto all'andamento
generale, non & stato casuale o improvvisato: 2 monte sta uno specifico programma
di marketing e comunicazione, messo a punto con lungimiranza, avviato aleuni anni
fa, che presuppone un costante lavoro di contatti con realta di ogni parte del mondo.
Embhlematica al riguardo l'esperienza dell'azienda lughese in Sudafrica: dove
I'azienda ha avviato da tempo un rapporto significativo con una delle piti grandi
holding del continente africano, e oggl i componenti della Naldoni & Biondi sono
parte fondamentale dei sofisticati strumenti che estraggono diamanti nei numerosi
giacimenti sottomarini che sorgono al largo delle coste sudafricane.

Dicembre 2013

Lugonotizie.it
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IMPRESE | Buone record per I'azienda di Lugo che produce cilindri oleodinamici

Naldoni e Blondl cresce grazle all’ export

11 2013 & stato un anno mollo sigai-
ficativo per la Naldoni & Biondi,
storica aziende lughese, che produ-
ce ¢ commercializez componenti
per cilindri oleodinamicl,
Limpresa ha infatti consolidato in
maniera notevale la sua presenza
sul mercato internazionale: |

nel corso dell'anno 2013 & infatti
aumentato del 30% risperto all'anno
precedente, ¢ ormai sono 25 i passi
del mondo con i quali I'azienda in-
trattiene rapporti stabili,

Le motivazioni di questo exploit
- particolarmente significativo, in
une fase economica complessiva
che vede purtroppo molle aziende
in crisi - sono mglptepllc{

Da una parte ¢i sono la capacitd di
proporre a prezzi competitivi pro-
dotti di ottima qualith, offerti at-
traverso servizi impeceabili, che in-
terpretano appieno le esipenze della
clientela ¢ stablliscono una grande
differenza rispetto alla concorrenza;
dall’altra, un'ulteriore componente
del successo & rappresentata dalla
capacitd di fare ricerca e produrre
innovazione, E' dell’azienda lughe-
se infatti, il pistome autobloccante,

presentato in Germania nelfa pri-
mavera scorsa ¢ brevettato in ambi-
to internazionale,

Questo percarso, in controtenden-
za rispetto all'andamenta generale,
non & stato casuale o Improvvisato:
& monte sta’ uno specifico program-
ma di marketing e comunicazione,
messo a4 punto con lungimiranza,
avviato alcuni anni fa, che

pone un costante lavare di contatti
con realtd di ogni parte del mondo,
Emblematica al riguardo l'esperien-
#a dell'azienda lughesein Sudafrica:
dove I'azienda ha avviato da tempo
un rapporto significativo con una
delle pits grandi holding del conti-
nente africano, ¢ oggi 1 componenti

d:lla Maldani & Biondi sono parte
fondamentale del sofisticeti stru-
menti che estraggono diamanli nei
numerosl giacimenti sottomarini
chi sargono al large delle coste su-
dafricane,

La societs & slala costituita nel 1979,
Unitamente a lavorazioni mecca-
niche di alta precisione, per quas
trent'anni l'azienda ha prodotto
camponenti idraulici, commissio-
nati da varl produttori di cilindr
idraulici. Nel 2008 il cambio di stra-
tegia interrompendo gradualmente
la produzione di componenti realiz-
zata per conto di terzl ¢ commercia-
lizzando direttamente la produzic-
ne realizzata.

sette sere

Novembre 2013
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Export a piil 30%. La lughese Naldoni&Biondi azienda in controtendenza

A fare la differenza
e I'attenzione
alla clientela

dnalmente una buona notizia: nel con-
testo economico generale presentaro
come sempre pii1 tragicamente in cri-
si, un'azienda lughese si muove contro-
corrente rispetto al wend negativo. Si trat-
ta della Maldoni & Riondi srl, azienda che
produce e commercializza componenti
per cilindri oleodinamici.
[l 2013, infatt, & stato un anno molio si-
gnificativo per guesta impresa locale dalle
medie dimensioni (circa una ventina di di-
pendenti interni ¢ una dozzina di collabo-
ratori esterni), che ha consolidato in ma-
niera notevole la sua presenza sul merca-
lo inlernazionale vedendo un aumento
dell'export pari al 30% rispetto all’'anno
Preredeme e intrattenendo rapport stabi-
i con 25 paesi nel monda, inclusa una del-
le pit grandi holding del continente afri-
cano specializzata nell'estrazione di dia-
manti dai numerosi giacimenti soltomari-
1 al largo delle coste sudafricane.
Mel corso della conferenza stampa - tenu-
tasi il 12 novembre presso la sala confe-
renze dell’albergo Ala I'Oro di Lugo - vo-
luta dall'amministratore unico Giuseppe

Biondi per illustrare le ragioni
di questo successo, & staia ri-
percorsa anche la storia di
questa impresa. Il responsabi-
le comunicazione e marketing
Paolo Zalambani ha ricordato
come sguesta societd, nata nel
1879, ha lavoratn per circa
trent'anni come contoterzista nella pro-
duzione di componend idraulici. Pol, nel
2008 la svolia: si decide di iniziare 2 com-
mercializzare in proprio e di fondare un

- proprio marchio; quindi, dopo aver atten-

tamenie osservaio le esigenze del mercato
ed inizialo una mirata azione di marketing,
abbiamo individuato ¢ posizionato il no-
stro Fmdmm».

Perché questa scella di metiersi in proprio?
«Perché lavorare per conto terzi significa
essere in balia delle politiche economiche
e commerciali del committente, le guali G-
niscono sempre col favorire solo luis,
Quali sono, quindi, i segreti di questo ex-
ploit che ha visto I'azienda crescere rapi-
damente in questi anni di crisi? «Le mod-
vazioni di questo exploit che ha visto au-
mentare il nostro fatturato fino a toccare i
3 milioni di euro atali sono molteplici:

da una parte, la capacitiy di proporre a prezzi
competitivi prodotti di ottima qualita, offerti
artraverso servizi impeccabili, che stabilisco-
no una grande differenza rispetto alla con-
correnza, specie nei tempi di consegna; dal-
I'altra, un'ulteriore componente del successo

& rappresentata dalla capacita di fare ricerca e
produrre innovazione, k dell'azienda lughese
infatti, il pistone autobloccante, presentato in
Germania nella primavera scorsa e brevettato
in ambito intemazionales.

{hvviamente, spiegano ancora, questo Percor-
50 in assoluta controtendenza rispetto all'an-
damento generale del settore non & stato ca-
suale o improvvisato: a monte ci sta uno
cifico programma di marketing: Comunica-
zione, ma soprattutto. un grande ascolto del-
le varie csipenze espresse dalla clientela e la
costruzione di una valida rete di relazioni, che
va sempre coltivata

l /:::000 Diario
Messaggero

Novembre 2013
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Paolo Zalambani
& Giuseppa Biondi

LUGO L'azienda ‘Maldoni&Biondi’ ha fatto registrare un incremento del 30 per cento del fatturato rispetto al 2012

«I segreti? Rete export e tanta ricerca»

FRA AZIENDE in crisi e saracinesche abbassa-
te arriva anche qualche buona notizia,

La ‘MNaldoni&Biondi’, azienda lughese che
produce e commercializza componenti per ci-
lindri aleadinamici, sta risalendo la corrente
contraria con una agilitd tale da fare impallids-
re anche il pit temerario dei salmoni. Dopa
avere lavorato come contoterzista dal 1979, ha
deciso el 2008, quando gid si stavano profilan-
do 1 sentori della erisi che ancora attanaglia il
mercato, di commercializzare direttamente la

produzione realizzata.

Una scella coraggiosa sostenuta dalla profon-
da convinzione del presidente Giuseppe Bion-
di e dal responsabile marketing Paolo Zalam-
bani che ha portato I"azienda a totalizzare a fi-
ne ottobre un + 30% di fatturato rspetto al
2012 e I'acquisizione di 46 nuovi client che so-
stiene la sua presenza nei 25 paesi-del mondo
con cul intrattiene rapporti stabili.

Pochi e semplici i segreti.

«IL RAFFORZAMENTD della rere export —

spiega Zalambani — attraverso un portafoglio
che contempla anche la presenza di una delle
maggiori  helding africane  specializzare
nell'estrazione dei diamanti, un magazzino
fornito per le consegne entro le 24 ore di ondi-
ni di importo pari a 15-18.000 euro ¢ tanta ri-
CErCan. .
E dell'azienda lughese infatti il pistone auto-
bloccante, presentato in Germania nella pri-
mavera scorsa ¢ brevettato in ambite inlerma-
zionale.

s,

il Resto del Carlino

Novembre 2013
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Sono una ventina i dipendenti della Naldoni&Biondi situata in via Bedazzo

ECONOMIA LA DITTA LUGHESE PRODUCE COMPONENTI PER CILINDRI OLEODINAMICI

Sorride la Naldoni&Biondi, con I’export
1 fatturato € cresciuto in un anno del 30%

SONO tante lc variabili che con-
corrono a determinare il succes-
0, Per I'azienda lughese Naldoni
&Biondi, specializzata nella pro-
duzione e commercializzazione
di component per cilindri olendi-
namicisono state fandamentali le
scelte. Dopa aver aperato nel set-
lore come contoterzista dalla sua
nascita, nel 1979, Pazienda ha de-
ciso nel 2008, quanda =i stavano
profilando i sentori della erisi, di
commercializzare dirertamente 1a
produzione. L'idea, che poteva
scmbrare decizamente temeraria,
1 & rivelata vincente al punto che
alla fine di ottohre ha 1otalizzato
I'acquisizione di 46 nuovi client
¢ un aumento del 30% del fatmira-
to i al 2012,

La Naldoni&Biondi & presente in

23 Paesi del mondo con un porta- |
foglio clienti che vanta anche la
Bolding — Ia HiTech, prosba i
(4] —_—

responsabile marketing mu-
lambani che affianca nella condu-
zione dell'nziends il presidente
Giuseppe Biondi — specializsate
neil"_ﬁuiziuucdgi dmmg in Su-
dafrica. I'espansione vera & intzia-
ta nel 2011, dopo i primi anni di
assestamento  carallenzzail oo
mungue da un awmento del fattu-
rato, squando — continua Zalam-
bani — 'offerta delle nenti
standard e di quelli special realiz-
zati su speciliche nichieste 51 € in-
tegrata con i kit, realizzati in colla-
borazione con la HiTech, nei qua-
li & reechivso tutto il necessario
per la produziene del cilindros.

Una noviti che ottimizza tempi

consegna, Spazi nel magazzini,
risparmin eventuali erron nella
composizione degli ordini ed in-
contra il favore di numerosi clien-

MATA NEL 1979

«La crisi sl combatte

con ricerca e innovazione»
Il valore del magazzino

ti soprarmurto esteri. Al punto che
nel 2011 viene potenziato il repar-
to produttivo e dopo aver rafforza-
to ulteriormente la rete export, si
crea un piccolo reparto di neerca
e sviluppo. «/ inizio 2013 il repar-
to ricerca ha offerta il primo risul-

taro creanda il pistone autobloc-
cante, di cni abbiamo avviato il
processo di brevettazione in ambi-
o europeo, to alla fiern in-
ternazionale dell'olesdinamica di
over in Germani. Per fare il

salto di qualita — spiega Zalamba-
ni — era necessario ricerca
ereare un prodoro esclusivos,
ltre a ﬁm:’? il punto forte
dell'azienda & il magazzino: «In
rempo di crisi nessuno lo viole
rché rappresenta un costo. Le
aziende estere invece indicano co-
me elemento discriminante la ve-
locitd della consegna. 11 nostro

magazzino, che sfiora il valore in
meree di un i per-
mette di evadere — conclude Za-

lambani —gmfg%«i ore ordini di
importo pari a 15-18mila curoy.
Monia Savioli

il Resto del Carlino
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aNaldoni & Biondi decide di puntare sul mercato estero e vince
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wploit della ditta hughese: in un anno l'export Iﬁ crescita del 30%. In mmfmm aumento il fatturato

LUGO, L'export & au-
entato guest’anna del
% rispetto al 2012, e
mai sono 25 i1 paesi
1 mondoe con i guali

azienda intrattiene

pporti stabili. Sono i
isitivi numeri della
aldoni & Biondi srl,
esentati da Giusappa
lomdi, amministrato-
unicoe dell’azienda
oduttrice di compo-
nti per cilindri oleo-
namici, & da Paclo Za-
mbani, responsahile
arketing.
wle motivazioni di
1esto exploit, partico-
rmenie @ignilicntivo,
irandh Fhnsers ceannoniah oo

complessiva che vede
purtroppo molte azien-
de in crisi, sono molte-
plici, ¢ al tempo stesso
anche semplici - spiega
Zalambani -: da una
parte 1a capacita di pro-
porre a pregzi competi-
tivi prodottl di ottima
gualita, offertl attra-
verso servizi in sinto-
nia con le esigenze della
clientela & con una
grande differsnza ri-
gpetto alla concortrenza.
Dall*altra, la capacita di
fare ricerca e produrre
innovazions. E' nostro
arl csempio il pigtone
aulelloizcanday,  pria
Binlon b Clopnimmnbin peeedbin

Zalambani e Biondi
col pistona autohloccante

primavera scorsa ¢ hie-
vettato in ambite inter-
nazionale». Emblemati-
ca 'ezperienza lnghese
in Sudalcien, dove Ty
giondn hin nvviaba da
h‘ll-ilm (1111 |'u|l|||:|||n |
i et v o o aliel

le pin grandi holding
del continente africano,
e opgEl i componenti del-
la Naldoni & Biondi so
no parte fondamentale
dei sofisticati strimen-
ti utilizzati per estrarre
diamanti nei numerosi
giacimenti sottomarini
che sorgono al large
delle coste sudafricane.

Mata nel 1979, per
guasi trent'anni 1'a-
zienda ha prodotto com-
ponanti idraulici, com-

mercializzandoli dirvet-

famente dal 2008, MNel
Fead e mplin 1o
poining ded prodotti
shanaclaal, partecipa alla
primn Piera internazio-

nale, espande la sede
{magazzeno ¢ reparto
spedizioni), con "as-
sunzione di 2 nuovi di-
pendenti {in tutto sono
20), chiudendo il 2010
con un incremento del
fatturato pari al 24%.
Collabora con 11 nazio-
ni, nelle quali ha 34
clienti. Vanta il ricono-
scimento di “"Miglior
produzione indusiriale
italiana, nel campo
dell'oleodinamica”, Mel
2011 il mngazzino dei
prodotti standard rag-
ginnge il valore di

TWmila euro e nel 2012

side aunmilione. A fine
oltobre 203 acquisiti 46
nuovi clienti eon un K
turato di -+ 30%.
Amalio Ricei Garoiti

( ‘orriere
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Lo sviluppo si programma

In questo periodo, che risulta ancora di incertezza per molte aziende,
alcune imprese continuano il loro percorso di crescita in ambito

italiano e internazionale.

B Anselmo Nesti

cosa @ dovuto il divario

fra imprese che, nello stes-

s0 settore, stanno fatican-

do ¢ altre che si espando-

no? Per quali ragioni esiste

uesta differenza, per qua-

li ragiom si vive guesto scarto, spesso molto
ampio, Per approfondire largomento e cer-
care risposte a tali quesiti, abbiamo interpel-
lato Giuseppe Biondi, amministratore dele-
gato della societa Naldoni ¢ Biondi, una pit
che qualificata azienda produttrice di com-
ponenti per cilindri oleadinamici, per capi-
re quale modello di sviluppo segua per ga-
rantire continuith ¢ futuro alla sua attivi-
ta. «Non posso risponderle con precisione.
Dovrei conoscere le politiche delle altre im-
prese, per formulare unhnalisi comparativa e,
comuniue, sarebbe presuntueso fornire in-
dicazioni, cioé sottolineare criticitia e indica-
re percorsi» esordisce Giuseppe Biondi, «Con
city, non intendo sottrarmi alla sua domanda.

Ma, per tentare di rispondere, trovo pil sem-
plice ¢ corretto descrivere quello che la nostra
azienda porti in campo.s

L'internazionalizzazione

d'impresa non si improvvisa

«In primo luogo - prosegue lamministratore
delegato - occorre dire che se la globalizza-
zione aveva messo a dura prova la competi-
tivita della media impresa, la successiva con-
giuntura sfavorevole, ha complicato la ragna-
tela delle difficolta. A queste situazioni noi
abbiamo reagito, realizzando programmi di
internazionalizzazione dell'impresa. Sottoli-
neo programmi, perché quando si accarezza
l'idea di affrontare mercati stranieri, spesso si
tende a improvvisare ¢ si cerca di risponde-
re alla prima domanda che nasce spontanea:
“dove posso vendere?” ¢, immediatamente
dopo, senza aver risposto al primo interro-
gativo, irrompe il quesito successivo: “come
posso fare?”. Secondo me questo & un ap-

proccio shagliato. Lanalisi dei mercati deves
sere successiva allanalisi della propria aziend:
¢ il programma di internazionalizzazione de
ve nascere in primo luogo da urfinterrogazio
ne interna: qual & lorganizeazione dell'uffick
commerciale, qual ¢ lefficienza del compart
produttivo, lampiezza della gamma realizzal:
¢ sufficiente, la quantitd prodotta & adeguat:
a soddisfare un incremento della domanda :
E cosi vies

La triade qualita-prezzo-servizio

sSuccessivamente a questanalisi ¢ dopo aver
modificato le proprie debolezze - continug
Biondi - interviene la necessitd di porre in cant:
po strategie per la miglior penetrazione del mer
cato, clod rendere appetibile la proposta di up
prodotto esistente in un mercato gid esistente
dttraverso un progetto, Ma, rpeto, in primo luo:
go occorre prestare attenzione alla propria im-
presa, intendendo larienda come fenomeno in
continuo miglioramento, in costante divenire
Per questo convincimento, all intermo defla Nal-
doni e Biondi ¢i interroghiamo continuamente
per ottimizzare ka triade qualith- prezzo-servizia,
Purtroppo devo dire che, anziché avere una vi-
sione programmatica per combattere andamenti
sfavorevoli, molte imprese attuano la politica pit
semplice, ma pin pericolosa ¢ poco appagante:
ridurre il prezzo o innalzare gh sconti. Anche
questa scelta eredo sia sbagliata. La competi-
Livith dei prezzi & ovviamente importante, ma
THOL PU ES5ETE PROMOSSA TOUT COT, conservan-
do inalterati i costi. All'interno della Naldoni e
Biondi questobiettivo lo si raggiunge attraver-
so l'innovazione tecnologica, che consente di
produrre qualiti sempre pit elevata, nel minor
tempa possibile. Inoltre, vorrei sottolineare una
condizione ulteriore, che per noi rappresentaun
punto fisso: Fascolto del cliente. Interpretare i
bisogni e risolverli, anei, anticipare la soluzione
per dirimere a priori problemi possibili. ¢ non
creare mai condizioni di sfavore o di disagio al

Impianto di tornitura e fresatura bimandrino
verticale con alimentazione e scarico

automatizzati, pubblicato anche su You Tubse.
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l'ultima arrivata, installata
nel reparto produzions

Traub TNX6ES :

a novembre 2011,

Companenti per cilindri oleodinamid standard e speciall, realizzati dalla

Naldoni & Biondi.

cliente, penso sia la strategia che riempie di si-
gnificato il termine “innovazione”. Oggi piti che
mai, il cliente non ¢ un terreno di conguista,
ma un collaboratore tecnicamente preparato,
che formula richieste e uniazienda competitiva,
deviessere in grado di anticiparle.s

Si pud pensare, ttavia, che per voi sia pin
semplice incrementare Pattivitd, in quanto
la produzione ¢ la commercializzazione def
vostri prodotti sia relativamente recente...?

«Abbiamo prodotto per circa trentanni compo-
nenti, lavorando per conto di ters ¢, in questo
lungo periodo, abbismo acquisito esperienza
¢ allestito un parco macchine che rappresenta
il vertice della teenologia tedescar commenta
Giuseppe Biondi. «E questo, quando abbiamo
scelto di commescializzare direttamente la pro-
duzione realizzata, ci ha afutato, ma, mi creda,
s¢ con la nostra offerta riusciamo a sostituire
i fornitori precedenti, e farci largo nei merca-
ti, sicuramente esistono valide ragioni che gli
uperlor, ciot costrutton, rivenditord e ripara-
tord, valutano con molta attenczione, soprattut-
to in questo periodo che, come anticipava led, si
mostra particolare per maolti aspetti»

Non mi ha parlato dell'importanza assunta
dalla comunicazione all'interna delle strate-
gie aziendali poste in campao, ..

s« Abbiamo sempre creduto nella comunicazio-
ne e abbiama investito molto per valorizzare
processi di informazione, volti a far conosce-
re ¢ apprezzire le reali peculiarita dell'impre-
s prosegue Biondi «Cid & avvenuto attraver-
so vari metodi e diversi mezzi. Fra questi ulti-

mi maolte risorse sono state dedicate alle fiere.
Ed infattl, anche questanno, siamo presenti, fra
laftro, al Fluidtrans Compomae, allinterno di
uno spazio pensato come esposizione di arte
contemporanes.

MNon ¢ presunzione; non intendiame soprav-
valutarci ma, in origineg, la parola "arte” indica-
va unattivith realizzara con passione, regolata
da procedimenti tecnici, fondata sullo studio ¢
basata sullesperienza.

E in cié riconosciamo loperosita della nostra
azienda che, davvero, non st nspanmia per sod-
disfare il mercato. Per questo, per coerenza, ab-
biamo operato questa scelta, che rempie lim-
magine aziendale con significati che o rappre-
sentano in modo adeguato.s

Esporrete prodotti nuovi?

«51, al Fluidtrans Compomac esponiamo
prodotti che integrano la gamma realizzata

[sotto) Esterno dello stabilimento
della Naldoni e Biondi,

¢ nuovi componenti che espandono lofferta.
Fra questi ultimi, pistoni filettati per GER, te-
state con alesaggio 220 millimetrd, pistoni per
tuffanti, vari tipi di borchie e fondelli con cen-
triner. Un ampio range di prodotti standard, che
si affianea alla produzione di particolari speciali
¢ corroborato da un’ ulteriore novith, A parti-
re dal 15 maggio, Fazienda ha infatti deciso di
distribuire i propri componenti, anche in con-
fezioni kit. Sette tipologie di equipaggiamenti,
proposte in confezioni personalizzate, com-
prendenti anche le relative guarnizioni: una
soluzione molto comoda per | rivenditori che,
wnoltre, semplifica gli ordini e le attivith del ri-
paratore, Una decisione sviluppata con vari di-
stributori e definita, come dicevo prima, ascol-
tando i clienti che ritengo possa fornirci buone
soddisfazioni.s L1

PR Bl el
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Anche quest'anno ka Maldoni e Biond,

& presente alla fiera biennale Ruditrans
Compoemc, per presentarne un panise

di prodatt dawers inenessanti. <Siamo”
presanti al padighone 10« satiolinea *
Giuseppe Biond! <allintemo di uno

SPa0 pensal) come esposizions df arte
ContEmporanes. Non & presunaons; non
intendiamo soprawalutarci ma, in origine, la paroka arte indicawe un'attivith realizzata con
passiong, rejolata da procediment tecnici, fondata sulio studio e basata sull Bspenenza.
E i cid iconosciama opercsit defla nostra aenda, che, davwen, non i ispanméa per
soddistare il mercato. Per questo, per coerenza, abbiamo operato questa scelta, che
propong (immaging aziendale con significatl simbolici che gl sono prog.» Presso o stand,
Malicioni & Biondi espone prodottl che integrana ka gamma realizzata & nuov component!
che espandono ['offerta. Fra questi uitimi, piston fileétat per GER, lestate con alesaggio
220 millretr, pistoni per tuffanti, var tipi di borchie @ fondelll con centring, Un ampio
rane o prodotil standard, che si affianca alla produzions di pasticotan speciall, comoboratn
dla un'uterione novita. A partire dal 15 mapgio, I'azienda ha infafti deciso di distribuire |
propr componenti, anche in confezioni kit Sette tipologie f equiaggiament, proposte in
confegont personalizzate, comprendanti anche la relative guamizioni: una solwone molln
comoda per | ivendiftor che, Inofire, sempiifica gh ordini & le atthith del riparatore. Una
decizions sviluppata con van distributon & definit ascoltando | clienti,

Per informeaziond

Naldoni & Biondi Srl - Tel. 1545 33483 - www.naldonieblondl.it
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Naldoni e Biondi, & presente alla fiera milanese,

per presentare una serie di prodotti davvero
interessanti, al padiglione 10, allinterno

di une spazio pensato come esposizione di
arte contemporanea . «In arigine - precisa
Giuseppe Biondi, titolare ¢ amministratore
unico dellazienda - la parola “arte” indicava
unattivith realizzata con passione, regoluta da

procedimenti tecnicl, fondata sulla studio e
basata sullesperienza. E in cit eonosciama
loperosita della nostra azienda, che, davvero,
non s risparmia per soddisfare il mercato. Per
questo, per coerenza, abbiamo operato questa
scelta, che propone limmagine aziendale con
significati simbolicl che gli sona propris Tn
ficra sono esposti prodotti che integrano la
gamma realizzata ¢ nuovi componenti che
espandono fofferta. Fra questi ultimi, pistoni
filettati per GER, testate con alesaggio 220
millimetri, pistoni per tuffants, vari tipi di
borchie e fondelli con centring. Un ampio
range di pradotti standard, che si affianca alla
produzione di particolari speciali, corroborato
da un’ ulterfore novitd.

A partire dal 15 maggio, lazienda ha infani
deciso di distribuire i propri componenti,
anche in canferioni kit. Sette tipologie di
equipaggiamenti, proposte in confezioni
personalizzate, comprendentl anche le relative
guarnizioni: una soluzione molto comada per |
rivenditori che, inoltre, semplifica gli ordini ¢
le attivita del riparatore,

Maggio 2012

trasmissioni




g™

P

Oqqi la progattazione deve rispondere a criteri di qualita e affidabilita del prodotto e tenere conto dei

costi di produzione e manutenzione, Nella produzione del cilindr oleodinamici questo criterio si realizza
zeeglisndn partner affidabili e utilizzando componenti standard, di eosto pio eontenuto, reperibili con facilith
e in grado guind: di essicurare un pronto intervento. In guesta prospettiva, Naldoni e Biondi si presenta
al Padiglione 10 stand A41 B4G del FluidTransCompamac eon prodatti che intagrano [a gamma realizzata
& nuovi componenti che espandono Fofferta: pistond filettati per GER, testate con alesaggio 220 mm,
pistani per wiffanti & vari tipi di borchie. Un ampio ranga di prodoni standard affiancato dalla produzione
di particolar speciali e corroborato da un’ulteriore novitd. A partire dal 15 maggio I'azienda distribuira

i propri compaonenti anche in confezioni kit. Sette tipologie di equipaggiamenti, proposta in confezionl
personalizzate, comprendenti anche le guamizioni: una soluzione comoda per | rivenditon che, inolire,
semplifica gli ordini & le attivit del riparatore.
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" Naldoni e Biondi
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Maldnnd & Bionds & un’ anenda iomagnola & assolula Sxanguartss, che per trant ann)
Fia realizaso compananii oleodinamici, commessiomati 3 vati prodution di fama
niesmadionale & che. dal 2008, ks awiato s propria produlioes di compoessti
standard & aticol) speciali per cilindr, reallrati in ghisa, acciaio sd acoio inox 3161
[uesta in brevszima sindes: |8 siora della decietd che, in un penodn veramenta breve
& & afiprmaia in talia, vendi la propria prodkisione i 15 Paesi dtranier &, Atrivesso
migati progetti di imernazinnalirrarione, proseges | progeo cammend  espaniaong
Un'alfenmarione che, in premessa, corta su un appasato peoduting di elevata
fecnalogz
Ly pavee macching cée reppresenta il vertice della tecnologea tadesca, cosantemante
agqioenato ed ncremantaty, par produre qualit sempre pio elovata nel minol Tempa
pissibéie; una conditione veraments impagnative; i via che consente d grapoire
prers competilng, oot peemiase | anenda & Tavorine Fastrith dal clianta. Una figura
fuest uitima, coslantemente posta af centro delle attivitd intraprese & da isieaprendans
Lin patner peazinsn al quale | Maldon e Brondi 51 relamong iMerpietandang | bisagni,
ceicande. ana, o anticinale solarioni, per dinmes & prion problemi possibid, & non

CrEaee mai condinoni o Havore

A sinistrn: estarng
dell'azienda.

In besso, companonti
pirr ilindrl alendinamici
sandprd o specall.

iEFEREES

Wells fato sopro: impianta
di termitura o fresature
bimandring verlitale won
wlimentazione e scarita
outemotizzati, pubblicate
anche su You Tube.

Paecad, imterpretanda questa filoseha, fra | vani senviri olfeni, lazionda & in grada

i avadere nel pomenggio gh ordin neeval i) MMGNALA & spedi nesta Qumata
fuctesiva, |e richingie Atguise nal pomenggen

Tompi devéesi, owiamente, par [ produrions & companant) spaciali, relamonat alla
complessiti degh sless, ma comengue nidotlh &; in ogni casn, congivisi col chenta
sinhilii tenemdo conto delie soe necessita. Interpeote affidabile & questa filasofia
plvre alla commesriafirrarinng traditionste dei componesth prodatti, dal 15 maggio
['anenda peoporrd inakire fe confayicni kit

Wame llpul[uju; i} L1.,','._|-p;||]|1|;|r!'-f-.’|ll che COMHBAANNI ancha [& relative [EEIMEION: una
yoluions molio comoda per | ivenditon che, inolire, semplifica gl ordini & le sttt
! riparatoen, sviluppate con var) desbibulon ed anch'essa defisita inteapretando |
batogei dei chsnh, ai quall & dedicatn |'amplemento dells gamma @ [ insieme e nutvi
prodeltl, che espandonn (otfarta 2017

Fra moesti wltimi_ pistoni filottati pet GER, testate con alasaggio di 220 millimetn
pixtoed par tutbanti, var tip i borchue @ londeli con centring, oltre ad un fangs
impartanta di componsat in nex, destinatl &l industna hmentae. 4l mondp della
nautica & @ contest dove gil ageati cormmvi devono essans sconditls

PUBBLIREDASICHALE

progettare
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Dieci anni Finanziamenti
L'iniziativa a MI‘I_I'II-!. Sono stati realizzati planl
2011: da allora sono state di miglisramenta
analizzate circa 1200 aziendale con il supporte
imprese della provincia di fondi regionali
Il club L'economista
Quarants imprese Alla serata di premiaziona
lavorano per sviluppare ha preso parte Pier Luigi
@ aggiornare la cultura Calli, direttore generale

dell'innovaziona della ‘Luiss Guide Carll’

1M PASSERELL A Titolari & soch delle clnque ariende eccellentl promiate dalla Cna sl &lmaghh

La ricette anticrisi delle imprese eccellenti

Ventiquattro selezionate. Le ‘top five’ sono state premiate da Cna ed Ecipar

sm«n k‘lnw.:gm: di qu:inm Andrea Avveduti — speria da  duultimo, una nuova sede alliose-  componenti per cilindr cleodina-  mentando Ia rete commerviafe ¢

mio paidre, Livio, 30 anni fa Con g del mpum ambicnwale ¢ del  mici o meterci in u:mu— Janciaado sul mercato neovi pro-
i, mmundu ¢ do. Lnn mé & entrato in socicth mio cugi-  Tisparmic energeticos, Gi mapp-r Tennove stralegie. dotti, in hives con le richieste del
ed qum wmmltu olire 0o Manuele Camuruni. Abbumn  Biondi dells Naldoni e Biondi i 1o per la seconda strada, m mercifos.
=i delln provinein, ne  investito ko uns saln d'attess per esportiame in quindici paesi ¢ 1l Le 24 imprese inserite nel
hanno n: o 24 e i queste  Per i client, nuove muto sostitut- T postra farurate 2011 chivderd  torio Imprese Eccellenti 2011 so-
hanno mdm_;mnwje ‘op five’. 85I ve, ¢ sbbiamo aggiornato Pattrez-  EXPORT con un 4 60% sal 2000, Emma  no: Avvedut, Bonaverd, C.at r_,
tratta delledizione 2011 del - ztura. | nosir dodics dipendenti — Azjonda lughese tre anni Gana con 1a s auvitd di parmu-  Cmui, Donna Esse, Emma Garma
torin delle imprese eccellentl. Al sono coinvolti e partecipralla vita e L hil chiera, punia su formazione e in-  parrucchied, E.ssn, Eletroar.
vertice 51 sono collocate Emma  aziendales. Un fore m]mrulp nc un marchio novagione, grazic alla iﬂ'hbl)ﬂi- Fﬂmr‘m\"m
Guita  Parrucchieri 'l;RM'tmll'r' mento del personale caraterizza pmprlu hﬂdmdﬂlﬂh.u'ltu mone del marchio che la sssiste  nd, i Elio, Iralmaglin,
FRP (Cervia): mﬂ"ﬁ nnctse la politica di Canzio Carnuf- —— nell'attivith: «La formazione e Kyor, Medical device group,
(Faeriza); N [ fio delln Fuenza Sp soConilor  § yen deserive un esempio dj oo 49418 ad anticipare le tendenze ¢ Momrevecchi C%unmtl‘?m. Mat-
#0). L'impresa ﬂﬂ"l.‘dl.l'[‘l.d.l Faen-  m magionamo obiertivi 8 ot b T, WA Rt quindi ad essere innevativis, Apri-  doni e Biond efanini,
2 ha poi micevute une menzione  hreve e medio sul miglio- &i aggredisce la erisi. re il profils Facebook per credere. Gﬂimle Stivari Ok open consul-
speciile per il noumbio generazic-  rumento del serviz. In penerale 2008 — racconia—cisiANO TOVS- | gy Bertozzi, con In sun Fop di lu Physiom Project gervi-
nale. sla postra ¢ un'officing di  abbiame rinnovaio il parco mac. 1 sd una svolt, o continuare a - Cervia, produce porte per intermi. .m.,T:nm:EmH:: Gemi-

cleraawe ¢ mecoonicn — spiega chine, realizate un depuratere ¢, e i produttori in conto tersl di  wAbbiamo aggredito ln cos wu- n:nm

Dicembre 2011
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Seals Automocidn, S.L. (Seauto®):
organizarse y cualificar la oferta
para enfrentarse al mercado

Seauto, S.L, se ha impuesto desde sus inicios en 1999 en el mercado

espaiiol, comercializando juntas y componentes para cilindros oleodindmicos.

~ La empresa de Barcelong, gracias a la calidad ofrecida y a los servicios
proporcionados, responde a la tendencia del mercado destacandose auin mds
y adquiriendo, en particular, la representacién para Espafia y Portugal de dos
empresas italianas de gran prestigio: Mac Power S.r.l. y Naldoni e Biondi S.r..

a prmerd, Mac Power, fabnca en sus insta-
laciones mas de 10000 articulos de termi

nales y articulaciones esféncas radiales para
ciindros oleodindmicos, ademds de produc-
{05 especales, construidos segun ¢ disefo
del chente. Los dos tpos de producies,
realizados en conformidad con la Certifica-
i TUV UNIE EN 1SE 900172008, tienen
farma internacional desde hace tiermpo y se
utilizan en un amplio abanico de aplicacc-
nes mdustrmales, entre las ouales destaca el
sactor almentano, donde Mac Power estd
presente a través de la produccidn de ters

munales de acero nox.

Desde hace mis de tresnta anos, Maldoni e
Beondi fabrica componentes para cilindnos
olecdindmicos v & ha iImpuesto a° esca
la internacional por la alta calidad de sus

productos. En virtud de esta peculiandad.
la empresa ha recibido el "Premio italiano
2010 de calidad de la clechidrdulica™. Este

reconocimiento refleja las caractensticas

Mogquingrin de Maldoni ¢ Blondi,
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técnicas de productos estdndar v especia-
les, realizados sepun el dissfio del clisnts
Ambos procesos de producoon pueden
llevarse a cabe con matenales tradicona-
les o acero now cuando se deba evitar la
contaminacian o en candicones de corro-

sion rapida.

En definitiva, con estas apuestas & imartien-
dio cada vez mids, Seauto expresa de ma

nera clara el caming que ha emprendido:
ampliacidn del abanico de productos ofer
taclo, alta cabcad, precios competitves y
sarvicios excelentec. Bs dcte el secreto del
admimistrador, Miguel Segarra para enfren-
tarse al mercado espanol, que vive todavia
en condiciones de incertidumbre. MNos ha
comentado brevemente sus valientes deci-
siones con estas palabras

“Cirganzarse v cumlificar la oferta es
siempre una condicidn necesara que se
hace obhgatona si se vive en condiciones
desfavorables, Mo podemos somelermnos
& las crcunstancias, Quisjarse no sive de
nada Reaccionar es la clave, un deber; una
obligacidn absoluta, 5 & vive Con respan-

Muoguinarn de Mokdoni & Beondi

sabilidad la empresa y se atribuye valor
a la satisfacon de los clientes, Sepuimos
organizantdo nuestra smpresa con estos
comencoimientos; con esta voluntad he-
mos adguindo la representacion de estas
empresas gue producen altisima calidac,
Y con estas eleccones. creo gue esta-
mos contribuyendo en gran medida a la
valonzacidn de la oferta de Seauto. Creo
igualmente gue hemos respondido a una
dernanda del mercado, cada vez mds se-
lactivy, y pienso afrecer a los operadores
espafioles soluciones para cualificar sus
productos. Con este objetivo y para satis-
facer a los clientes, hemos construido un
alrmacén interno y los productos nuevos,
que ya 58 encuentran en nuestras instala

ciones, pusden sar enviados &n 24 horas”

WWW.Seauto.es

Vaose seceidn
Guio del comprador
pog. 487

Stand en Expogquimia 201 1:
Pabellon 7, A 185.
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Il Premio Qualita Halia n Mleodinamica & un
riconoscimento di portata nazionale, istituito per il
primo anno dalla masta Oleodinamica Prsumatica
defla casa edirice Tecniche Nuove Spa di Milang,
Wl premio viene conferito ad aziende cperanti nel
mondo delfleadinami ca e della pneumatica che
5i distinguono in maniera particolare per il loro
operato onentato all pitenimento della massima
qualita di sisterna, intendenda con tale definizione
lintegrazione di aspett quali la produzione, |
sanvizio & lnnovazione,

Lo scopo del Premio

i premio, organizzato dalla rivista Oleodinamica
Preunmatica, yuole parre allattenzione ded manda
imprenditoriale un'azienda che si distingue per ke

Giuseppe Biondi, amministratore
unico della Naldoni e Biondi di Lugo (Ra).

P

sue caratteristiche di qualith totale. Con take intriativa
la rwvista ritiene di fornire un serano utile alle imprese
che operanc nel mercata della findotecnica. La prima
edizione del premio Qualita lalia in Oleodmamica

e Pneumatica & stato assegnato alla Naldom e
Biondi S.r.l,, un’azienda che i propone come
produttore di componenti per 1a costruzione di clindn
oleodinamici e che si & distinta per standard di qualits
organizzativa, esecutiva e sendzi erngati, parantih
dalla Certificazions TUV LINI EN IS0 S001,/2008 a cu
Fapenda & conforme. Fra le caralteristiche distintve
della qualits di sisterna Naldoni e Biondi sono state
ritenute interessant MNelevata qualits del compaonenti
realizzati, leccellenza nellapprowigionamento

dei materiali impiegati nella lavorazioni, | senvizio

di elaborazione e consegna dei component.
L'assegnazione della targa ufficiale Premio Quakity
Italia in Oleodinamica e Preumatica si svolta
neffambito della mandestazone MECSPE di Parma.
Una produzione di gualita

Produttore di componenti per cilindst oleodinanici
MNatdoni e Biondi Srl dal mese di febbraio ha messo m
COMMENCio una sene di nowitd, realizzate in matenab
ferrosi ¢ acciaio ingx. St fratta di pistoni con nuow
alesaggi, un'ampia sere di testate con diametri inferm
nuovi e diverse altezze. inoftre, 3 inizio anno hanno
ampliato fa serie delle mstate tutfanti, 0ggi prodotie
anche con trattamento "Nitempes™ che concede di
aumentase la resistenza e favorire la scomevolezza
delio stelo.

| componenti per la costruzioni di cilindri
oleodinamici prodotti dall’azienda.

Maggio 2011
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PANORAMA
PRODOTTI

Aziende
e,
compon n
oleodina

Tt it okt of conponen per
o, Naloon ¢ Biondl raggvesent

' ookl o iferimendn, un impres)
ohe ha seoulo reagie, iverlie ung
lenderey & racooglens imporkang
Srvess 5@ in ambio sl 58 a helo
imterruzsionake. Parolr of (ssenne Bond]
armmministrvione della sockel.

in penesale, | compaonant industrial
hanng un nioko dacisie per
datarminare la quaBth di macchine

& Implanel, Parcid, indriduan

partnar ottimali & una nacessith
paiceitaria par tuns |8 impress; fomine
informaziont uill in 3l senso, & un
oovers dellinformanons tecnica, che
vk fiarnire utill 2eniiz, Con queste
COminziont Imiamo 3 GCupanci
brevements di Maldoni & Biond S,
brevamants prasantata 3 inixio 2010,
per fomiry coNOSCAnTS aggiomats
rigquardant] quest’ affermato produttone
i camponent! per cilingr oleodinamic,
che si distingue nel mercato &
réesimiento, per i quaktd prodotta e

| sedvizi erogatl, E 1 fooma mighores,
e avere informanoni qualifican
esaustive, non patevil Chi ¢5sem
ricavate da un'interesta fommusata
all'ammanistratons desa socket,

Signor Biondi, com'i il suo
bilancio 2010

L'anng appena vissulo o ha premiaio
forternente. I 2010 & stalo un anno &
alfermizioni, che abbiamo mccotto in
[talia & ned mercati stranierl. in sintesl,
direi che per nol & stato un anmno
ottimo: sbbismo svuto soddisfarionl
important sul peand commarciala,
pbbimmo creato le basi par un

ottimo 2011 &, sopratiutio, abbizmo
visto conlarmata la nostra filasofia
d'lmpreas, arantata alla soddisfarions
oaf clisnts, realizzata tramits [
pocurions di aita qualita @ attraverso
I'sroqanions di oftimi sandal

MAver creato le basi par un buon
2011, cha cosa significa 7
Sul plana commarcizle abbiama siglato
Important accond i distriburions

i wari mercati, ultimo del guati & [
Polonia

E e quests condizioni o premessa,
per rispéttare un' offérta i qualith
totale, abhiamo previsto oF amgpliane
ultenarments il NOSIND PANCe Mot fmne
chiz, pur essendo molio qualiicalo

& ol erssoluta avanguardia, S
Inhegrata da nugv impant] cha
afancano 3l nosino centro o tormiturg
@ frasatura bemandning werlicals, con
RMENtATRONE & SCHCD automalizzan,
pUbbBCae anche su You Tube.
Inoitre, & fing anng, abbiame finnoain
bukta by redi softwane del dipartemiro
tecnico, ed ablsama elbefluato un
uRErione amgHiamento del rmagazzing,
e gararive che la merce odinets
enitrg ke 171 del malting sia spedita nal
pomernggio dello stesso gioma. Quindi
abtEamo creato ottme basi rispetio ala
domanda e miglioralo ulbericemants |g
condizion| per soddisfarla. rispetianoa
| principl di cul ke priav: procums aits
guakits ad arogans oftimi sz con
puntualith @ tempestivita.

Ml 2011 ¢l saranno procotti mu 7
51, carto, dal masa di fehbraio sona
dizpenibili maoltl compoanart] muo,
raalizzati in material farosd & AcciniG
inc, Si tratta o pistoni con nuow
alesangl, Ln"ampia sane o Tastate con
dhiametri irtams maovi & diverss altezee
Inoitre, ad inizo annd abbiamo
amphato ta sere defle Testate tuftand),
ot prodatte anche con ratlamento

“Nitampes” cha, com'é noto, concede
di aumentare ko resistenza ¢ favonne
la scoeTevolezr defio sielo. E pol,

abbé&amo aggiunio &l nuovo catilogo
anche componenti di complemento,
cha sampea pil ol vengono richiest,
auiall | Dadi ssobloocant] @ nuove

Quest*anno sarete presantl a
qualcha maniestazione fieristica?
Dl 4 all'B d apeile siamo presenti
alta Hannover Messe, adottando una
formida nuova di pantecipazione.
Gastiama infatt ka fiera In associarions
con altre cindue impreza dil setion,
con Ie gual ahbiama scafio dl
COSITUINE 1N forte sinargia, par
otenars un effetin complessia pid
soddisfacents di quedo che una
singola impresa pub ofteners, Dirsd
o wiy'aeone semutanaa i pid forza,
potenzis sempre I affetto ol sngoio &
perci, ribenenie che & collaharaziong
fra imprese sia premiante. abbiamo
livoraho durgmente per concratizzans
quésta scelta che, a min awizo, &
L' T T wncente.

Roberto Pepe

P informazioni
Naldoni & Biondi sri

Tel, (544 33483
www.naldoni&bianchLit
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IMPRESE | Riconoscimento nazionale per I'azienda di Lugo
Premio qualita in oleodinamica
assegnato alla Naldoni e Biondi

& - .
E i § A

- ' -.

. e v L i,".*'.*‘f“

Nei giorni scorsi, nell'ambito della manifestazione Mecspe di Parma, si & sval-
ta la cerimonia di assegnazione del Premio Qualith Italia in Oleodinamica e
Pneumatica: un riconoscimento di portata nazionale, istituito per il primo
anno dalla rivista «Oleodinamica Pneumaticas della casa editrice Tecniche
Nuove. In questa prima edizione, il premio Qualiti Italia in Oleodinamica e
Pneumatica & stato assegnato alla Naldoni e Biondi di Lugo, produttore ora-
mai affermato in ambito internazionale, per la produzione di componenti per
la costruzione di cilindri oleodinamici. Il premio viene conferito ad aziende
operanti nel mondo dell'vleodinamica e della pneumatica che si distinguo-
no in maniera particolare per il loro operato, orientato all'ottenimento della
massima qualita di sistema, intendenda con tale definizione I'integrazione di
aspetti quali la produzione, il servizio ¢ I'innovazione.

Aprile 2011
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Lugo All’azienda premio in Oleodinamica e Pneumatica

Alla ribalta: Naldom e B10nd1

LUGQ - Nell'ambito della manifestazione Mecspe
di Parma, si & svolla ieri la cerimonia di assegnazio-
mdrlPquualdaI!a]mlemdmmlcae
Pneumatica; un riconoscimento di naziona-
le, istituito per il primo anno dalla rivista “Oleodi-
namica Pneumatica” della casa edilrice Tecniche
Nuove. In questa prima edizione, il premio & stato
assegnato alla Naldoni e Biondi di Lugo, produtto-
re oramai affermato in ambito internazionale, per la
produzione di componenti per la costruzione di ci-
lindri oleodinamici.

Biondi riceve il premio Qualita Italia

LWVOCEM
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COMPONENTI DI ALTA QUALITA

PER 'AZIENDA ROMAGNOLA
NALDONI E BIONDI SI
POTREBBE CREARE LO

SLOGAN: “NATA IERI,
LAVORA DATRENTANNI".

non & un pssimoro; Per vari de-
cenni Naldoni e Biondi ha rea-
lizzata infatli oltimi componanti
per cilindri olvodinamici, com-
missionati da vari produticori di
fama inlernazionale &, solo jeri,
...l 2008, ha avviato una pro-
pria produzione, commercia-
lizzata direttamente: una scelta
preminta da una politica molto chiar, che
caratterizes lazienda: porre la soddisfazio-
ni del cliente al centro delle attiviti. Con
questa scelta, I" impresa romagnola non ha
mii conosciuto flessiondi &, al conlrario, in
questi due anni, ha raceolto soddisfazioni
nazionali ed internazionali, rappresentan-
doun premiante modello di affsrmazione
e sviluppo. [ 2010 & stato un anno di affer-
mazioni ulterior, raccolie in llalia e all'este-
o ma, sopratiutto, in questanno sl & vista
canfarmata lo filosofia d'impresa: produrre
alta qualith certificata, erogara ottimi servi-
zi, ricercando continuamente la piena sod-
disfazione del clisnte. Tra | servizi offerti,
uno fra tulti & costituito dalla tempestivita
delle spedizioni. | particolari a catalogo so-
no consagnati ai corriesd in giornata, pargli
ordini ricevuti in mattinata; gli ordini che
giungono nel pomeriggio sono evasi nella
giornata successiva. E quaesto & un grando
vantaggio, sia per il costruttors, sia per il ri-
paratore, che sempre pit hanno necessita di
contenere | magazaini.

In agricoltura

Mal sattare agricoltura, esiste inoltre un al-
tro problema. La manutenzione, intesa come
procedura preventiva, non viene program-
mata in maniera sistematica o Uintervento di
riparazione viene effettuato spesso quando
si manifesta il problema, ciot guanda lope-
rotore sta utilizzando la macchina. In questi
casi, ricevers immadiatamente | componenti
necessari, b fondamentale sia per soddisfare
il eliante Anale, sia per evitare al riparators
di perdere la commessa, qualificando anzi
I sua attivita. [l costante aggiornamento del
parco macchine, poi, consante di produrre
un elevatissimo standard qualitative, in tem-
pi malto ridatti. E citysi trasforma in servizio,
perché daterming un valore di contestazio-
ne del prodotto pari a zero, consentendo di
forpine un ottimo rapparto preezo-gqualith od
avitando al cliente tulli gli inconvenienti le-
gatialle contestazioni di non conformith. Per
questo, antro 1 mese di giugno, arriveranno
in aziends nuove macching estremamente
evolute, di supporto al centro di tornitura e
fresatura bimandrino verticals, con alimen-
tazione e scarico automatizeati, pubblicato

anche su You Tubwe. Entro 24 ore dalla richie-
sta di fornitwra, ricevula con disegno allega-
ta, viene svolta la verifica della fattibilith, con
individuazione delle soluzioni per ottimiz-
zare | tempi e § processi di produzione. En-
tro Je 48 ore viena inviata 'offerta richiesta
dal cliente. [ tempi per la realizzazions dei
pariicolari sono ovviamente relazionati al-
la complessith delle lavorazioni. ma in ogni
caso assolutaments ridatt] e sempre condi-
visi ool cliente. Nel 2011 ci saranno prodotti
nuovi: difatti, dul mese di febbraio sono di-
spanibili molti componenti nuovi, realizza-
ti in materiali forrosi @ acciao inox. Si tratta
di Pistoni con nuevi alesaggi, un‘ampia se-
rie i Testote con diametri interni nuovi e di-
varse altezze. [noltre, ad inizio anno & stata
ampliata la serie delle Testato tuffanti, oggi
prodotte anche con trattamento “Nitemper™
che, com noto, conesde di aumentare la re-
sistonza e favorire la scorrevoleeza dello ste-
In, E poi, sono stati aggiunti al nuovo catalo-
go anche componenti di complomento, che
sempre pit vengono richiesti, quali i Dadi
autobloceanti & nuove Barchie, ]
www.naldonieblondi.i

Maceiing
Aupicolg
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Alta qualita e ottimi servizi, alla base del successo

In generale, i componenti industriali hanno

un ruolo decisivo per determinare la qualita

di macchine ed impianti. Percio, individuare
partners ottimali & una necessita prioritaria per
tutte le imprese; fornire informazioni utili in tal
senso, & un dovere dell'informazione tecnica, che
vuole fornire utili servizi.

Con queste convinzioni torniamo ad occuparci
brevemente di Naldoni e Biondi S.r.L,
brevemente presentata ad inizio 2010, per
fornirvi conoscenze aggiornate riguardanti
quest’ affermato produttore di componenti

per cilindri oleodinamici, che si distingue nel
mercato di riferimento, per la qualita prodotta

e i servizi erogati. E la forma migliore, per avere
informazioni qualificate ed esaustive, non poteva
che essere ricavate da un'intervista formulata
all'amministratore della societa.

Signor Biondi, com@ il suo bilancio 2010

L anno appena vissuto ci ha premiato fortemente.

112010 & stato un anno di affermazioni, che
abbiamo raccolto in Italia e nei mercati stranieri.
In sintesi, direi che per noi & stato un anno
ottimo: abbiamo avuto soddisfazioni importanti
sul piano commerciale, abbiamo creato le basi
per un ottimo 2011 e, soprattutto, abbiamo

visto confermata la nostra filosofia d'impresa,
orientata alla soddisfazione del cliente, realizzata
tramite la produzione di alta qualita e attraverso
lerogazione di ottimi servizi.

Aver creato le basi per un buon 2011, che cosa
significa ?

Sul piano commerciale abbiamo siglato
importanti accordi di distribuzione in vari
mercati, ultimo dei quali & la Polonia. E su
queste condizioni di premessa, per rispettare
un’ offerta di qualita totale, abbiamo previsto
di ampliare ulteriormente il nostro parco
macchine che, pur essendo molto qualificato e

* diassoluta avanguardia, sara integrato da nuovi

impianti che affiancano al nostro centro di
tornitura e fresatura bimandrino verticale, con

alimentazione ¢ scarico automatizzati, pubblicato
anche su You Tube, Inoltre, a fine anno, abbiamo
rinnovato tutta la rete software del dipartimento
tecnico, ed abbiamo effettuato un ulteriore
ampliamento del magazzing, per garantire che la
merce ordinata entro le 11 del mattino sia spedita
nel pomeriggio dello stesso giorno. Quindi
abblameo creato ottime basi rispetto alla domanda
e migliorato ulteriormente le condizioni per
soddisfarla, rispettando i principi di cui le
parlavo: produrre alta qualiti ed erogare ottimi
servizi con puntualita e tempestivita,

Nel 2011 ci saranno prodotti nuovi

S, certo, dal mese di febbraio sono disponibili
maolti componenti nuovi, realizzati in materiali
ferrosi e acciao inox. Si tratta di Pistoni con nuovi
alesaggi, un’ ampia serie di Testate con diametri
interni nuovi ¢ diverse altezze. Inoltre, ad inkzio
anno abbiamo ampliato la serie delle Testate
tuffanti, oggi prodotte anche con trattamento
“Nitemper™ che, com® noto, concede di aumentare
la resistenza e favorire la scorrevolesza dello stelo.
E poi, abbiamo sggiunto al nuove catalogo anche
componenti di complemento, che sempre pii ¢
vengono richiesti, quali | Dadi autobloccanti e
nuove Borchie

Questianno sarete presenti o qualche
manifestazione fieristica T

Dal 4 all' 8 di aprile saremo presenti alla
Hannover Messe, adottando una formula nuova
di partecipazione. Gestiremo infatti la fiera in
associazione con altre cingue imprese del settore,
con le quali abblamo scelto di costruire una forte
sinergia, per ottenere un effetto complessivo pin
soddisfacente di quello che una singola impresa
pud ottenere. Direi che unazione simultanea

di pis forze, potenzia sempre | effetto del
singolo ¢ percid, ritenendo che la collaborazione
fra imprese sia premiante, abbiamo lavorato
duramente per concretizzare questa scelta che, o
mio avviso, ¢ unaltra arma vincente.

trasmissioni
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Repertorio delle Imprese Eccellenti 2011
Il premio ha festeggiato la 10? edizione

L'edizione 2011 del *Repertorio delle Im-
prese Eccellenti” ha visto il coimvolgimen-
to di oltre cento imprese della provincia,
sia di produzione sia di servizi. Da questo
campione sono state selezionate 24 azien-
de che si sono distinte per Iadozione di
pratiche gestionali ritenute eceellenti.

Tra queste, quattro in particolare (nella

fistor) hanne ottenuto § maggior risultati,
Si tratta di Emma Gatta Parrucchieri (Ra-
venna); FBP (Cervia); Faenza Spurghi (Fa-

enza); Naldoni e Biondi (Lugo). Limpre-
sa Avveduti (Faenza) ha poi ricevuto una
menzione speciale per il ricambio gene-
razionale.

Con questo riconoscimento alle imprese -
che ha dieci anni di vita-1a CNA ha inteso
promuovere la diffusione di modelli di ge-
stiome aziendale volti allinnovazione, alla
conoscenza, alla ereazione di capitale re-
lazionale nei sistemi locali, allo sviluppo ¢
all'apprendimento organizzativo.
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Mercati esteri

Contributi fino al 50% per I'internazionalizzazione delle imprese

di Alessandro Battaglia

Responsabile provinciale CNA Produzione e Internazionalizzazione

F aperto il Bando rl*gilm:ih' per
l'internazionalizzazione  mira-
to al finanziamento delle filie-
re pm{lunix'l*. Fiere, ricerche di
mercato, studi di fattibilitd, co-
operazione commerciale e al-
tro ancora: molte sono infatti le
azioni che le imprese possono
mettere in atto per approcciare
ai mercati esteri, con priorita in
uno dei .wgurnti Paesi: Brasile,
Russia, India, Cina, Sudafrica e
Turchia.

La Giunta Regionale ha approvate il Bando
per Vattuazione dei programmi di soste-
gno all'internazionalizzazione del sistema
produttive (Misura 5.2 D) che prevede so-
stanziali contributi in conto capitale, fino
al 50% delle spese ammissibili.

Sono ammessi al beneficio esclusivamen-
te | progetti presentati da aggregazioni di
almenn 6 piccole e medie imprese (PMI),
aggregate o da aggregarsi in AT1 (Asso-
ciazione Temporanea di Imprese) aven-
ti sede principale sul territorio regionale

dell'Emilia Romagna. Ogni impresa pud

partecipare a un solo progetto.
Le spese ammissibili sono: - la partecipa-
zione a eventi fieristici all'estero di rile-
vanza internazionale e significativi per la
filiera di riferimento comprendente il co-
sto dell’area espositiva e dell‘allestimento
dello stand, il trasporto dei materiali e de
prodotti, compresa |'assicurazione, il co-
sto di hostess ¢ interpreti; - gli interven-
ti di promozione ¢ pubblicith sui mercari
esteri nella sola forma aggregata, la rea-
lizzazione comune di incontrd, eventi, con-

vegni. esposizioni di prodotti e conferen-

ze stampa; lideazione di materiale pubbli-

citario ¢ promozionale in lingua estera (ad
esempio, brochure, depliant, video, e simi-
li); - le spese per consulenze esterne per la
realizzazione di studi di fatribilitd, ricer-
ca di partner commerciali (buyers), incon-
tri business to business, ricerca di agenti
nell'ambito di iniziative commerciali e di
cooperazione industriale realizzate a favo-
re dell’aggregazione; - i cost notarili per
la costituzione dell' AT,

Non sono ammesse e spese di viaggio ¢
di soggiorna
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Sono amimssibili le spese sostenute a par-
tire dal 18 marzo 201 1. [ progetti devono
concludersi entro unanno dalla data di ap-
provizione.

La misura prevede l'erogazione di un con-
tributo fino al 30% delle spese ammissibi-

li, al netto di IVA, contributi fiscali, pre-

P

videnziali e servian doganali. 11 contributo
regionale per ciascun progetto & compre-
s tra un minime di 25,000 euro ¢ un mas-
sima di 200,000 euro

Il eontributo ¢ erogato nell'ambito del re-
gime de minimis.

L domande, redatte su appositi moduli e

complete della documentazione richiesta,
devono pervenire entro @ non oltre il 21
giugno 2011,

Per ulterior informazioni ¢ possibile rivol-
gersi al responsabile CNA Internaziona-
lizzazione, Alessandro Battaglia (0544/
20851 |; e-mail: abattaglia@@ra.cnait).

AIPH alla Fiera di Hannover

La positiva esperienza dell’aggregazione emiliano-romagnola

Duecentodieci metri di stand per
la delegazione di imprese emilia-
no-romagnole appartenenti al-
la filiera dell'oleodinamica che
ha preso parte all'edizione 2011
della Fiera di Hannover, uno de-
gli eventi piti importanti al mon-
do per il settore meccanico ¢ ole-
odinamico.

Si tratta di un'associazione temporanes di
imprese ben strutturate, gl presenti nei
mercati stranieri, rappresentative della fi-
liera, che ad Hannover si riconoscono sotto
il marchio AIPH {Associated [talian Produ-
cers of Hydraulics),

Tra le sei imprese del raggruppamento, due
sono di Luge: “Naldoni ¢ Biondi srl”, che
produce compenenti per cilindr oleoding-
mici, e “Pagani Eugenio snc”, specializzata
nella lavorazione di tubi per cilindri di gran-
di dimensioni.

Le altre imprese provengone da Castel Guel-

fo, Copparo, Reggio-Emilia e
Modena,

I£" un gruppo di aziende non con-
correnti, che rappresentanc seg-
menti importanti della filiera ole-
odinamica,

La CNA di Ravenna, da sempre
attenta all'erogazione di servizi
funzionali alle sviluppo delle im-
prese, ha accompagnato laggre-
przione nells presentazione del
progetto e nelle fasi di coording-
menta in merito al Bando per linternaxiona-
lizzazione delle imprese promosso dalla Re-
gione Emilis-Romagna che, in questo mo-
mento ancora difficile per la nostra econo-
mia, supporta con efficacia le piceole € me-
die imprese, fvorendone Naggregazione ela
cooperazione.

L'edizione 2011 di Hannovermesse rap-
presenta un grande successo, sia in termi-
ni assoluti (230.000 visitatori, con un in-
cremento del 15% rispetto all'edizione del

[vdrau
_
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2008), sia per AIPH, per i numerosi con-
ttti attivati ¢ per l'impatto della parteci-
pazione comune.

Numerosi operatori ¢ imprenditori stranie-
i in visita allo stand comune di ALPH, infit-
ti, hanno espresso ammirazione per l'orga-
nizzazione che le imprese si sono date, ap-
prezzando il senso dell iniziativa soprattut-
to in merito ai risultati che ne possono deri-
vare, vista l'offerta articolata delle produzio-
ni presentate.
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& cura di Attilio Bervenuto

Cilindri oleodinamici

In crescita costante

da trent’anni

Pur persistendo condizioni di
miercato, che non favarscono

lo sviluppo delle imprese, molte
axiende investono, 5 affermano ¢
crescono costantemente, caltivando
soxldisfaziond e successi, E' il caso
dedla Naldoni ¢ Biondi, axienda
oramai conosciuta per ln qualificata
produzione di componenti per
cilindri aleodinamici, che dopo
trentanni di esperiensa maturata
nella lavordione conto terd, ha
deciso dil proporsi al mencato

con urim propria produzione,
commercilizzata direttamente.
Tre caramteristiche costituiscono le
lendamenta su cul questaziend
cresce In unatfermazione continua:
Iottima ¢ costante qualiti dei
componenti, prodolti da un parco
mcchine di assoluta avanguardia,

P

che consente livorasion di alta
precisione in tempi minimg la
grande attenzione prestata per [
onganizzazione, che & esprime anche
attraverso [ sorprendente rapiditi
defle consegne (ghi ordind ricevuti
enitro be undici del mattine, sono
sprediti in giornatal J; un ottima
rapporto qualit - prezzo, ricercate
allinterno di processi produtrivi
evoluti ¢ attraverso [aggiornamento
tecnodogico.

Chueste peculianiti. proposte da serie
politiche commerciali, sostengono
lespansione dellimpresa romagnola.
Dialtra parte, unazienda innova
quando, grazie al prododtl, al servizl, o
tramite entrambi, riesce a risolvere |
problemi degli utenti.

La Maleoni & Biondi & un esermpio
emblematicon, che interpreta questa
logica ¢ pone in camipo queste
pratiche. In proposito ricordiama
volentieri parte di una conversazione

7

con Giuseppe Biondi, amministratore
deella societic sper nod innovane
significa affrire soluzioni a problemi
presenti nel mercato; colmare

la lacuna esistente fra offerta ¢

domanda, per incontrare sempre pii
b sodisfazione del cliente. Cuindi,
se unaienda ¢ verumente orentain al
mercatn, non considers linnovzone
come un obiettivio, bénsi come un
modello di lavoros,

E. a giudicare dai riscontri ottenuti, la
Naldoni & Biondi dimostra che lidea
di trasfisene § problemi in solusioni
& vincente.

Con questa chiarezza, con questo
entusiaeno, Larenda continua il suo

percorso, € sl accinge a presentare

un ampio range di prodotti che, a
breve, integrera ulieriormente [offerta
poopstia, Sitratta di components
prodotti con materiali tradizionali ¢
realizzati in acciaio Inoc Aisi 3161
MNuove tipologie di testate, pistand
con dimensioni diverse da quelle
proposte, muovi fondelli, alire borchie,
sos aldcune Fumighe di prodotio che,
da fine anno, integreranno fofferta
proposta, gl opgi molto esaustiva,
Per informazionk;

Naldors e- Biondi Sri

Tel 0545 33483
info@naldonichiondi.il

wwrns prarldomiebioendi if
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Componenti per cilindri di produzione propria

Un peodotio @ paragonabile a un brano musicale. La premessa di un brano & infarti
lidea, che viene disegnata dalla composizione e prende vila attraverso i musicisti, che
Ia eeequann. Alla stessa maniera un prodotto nasce da wun'ides, si sviluppa altraverso
L progetazione e prende forma tramite malte aziende, che &l pan dei musicisti,
partecipano alla messa in campa, alla sia realizzazione.

Dietro ogni prodotto ' insomma un team di fomitor, un pool di aziende che
contribusce a determinare la qualita d'ogni manufatto. Percd, indhviduare partnes
ottimadi & la necessita primaria di ogni impresa, che deve contane sul collabaoraton
micglicirl. Per questo dedichiamo attenzione alke imprese che per la qualita del lom
operare, s distinguana nel mercato, ritenendo con cib di fornire informadioni utili ai
nostri lettori

I questa intenvista, desideriamo presentand una azienda "nata sr, che lavora da
treent'anmi®. Una societa che si distingue nel panorama nagionale dell'tleadinamica

E ta Maldoni & Biondi, Un’ impresa romagnola che per var decenni ha realizzato
componenti per cilindri oleodinamic, commissionati da van produtton di fama
internazionale, & che dal 2008 ha awiato una propna produzione,
commercializzata dirertaments

Signor Biondi, perché i vostri clienti vi
preferiscono? Che cosa vi differenzia?

Porre il chiente al centro defle nosire attenzioni & la nostra
filosafia, una modalits di repporto che cede differena il

partner dal semplice fornitone: [a nostra azienda & alleata

del cliente & ne roesca sempre [a soddisfazione massima. E

per questo, per confermare 13 nostra filosofla d'impresa,

effrire al ciente assicurazioni documentate, abbéama acquisito

la Cetificazione TUV UNI EN 150 9001/2008, che garantisce
elevati e costanti standard di qualita organizzativa ed esecuiivg, estesa

ai seruiz eroqati. E cib evidenzia un modo di operare, certifica una filesofia
impeniata sulla qualitd giohale, che le aziende poco strutturate non possano fomire.
D'altra parte, per tent’anni siamo stati preferiti da malti costrutton, acquisendo una

\i’EBﬁhmup, siglato I'accordo con Yokohama

profonda esperienca nel settore, valorizzata da un parco macchine d avanguardia, che
eoersente lavorazioni o alta precisione realizzate in tempi minimi, per contenone | Cosl
di produzione. Inalire, creda che [a tempastivita delle spedizioni, garantite al chente,
shand premianti: | particolari a catalogo sono infani conweqnati ai comien in giomata,
per gl ondwl rrcevuli in mattinata; gli ordini che giungano nel pomeriggio sono evasi
nella gromala sudtessiva. E questo, G tengo a precsado, non dipende dal mamenta di
recessione pil o meno entita, ma dalla buona crganizzanone intema
E per la realizzazione dei componenti spediali...
Entro 24 are dalla richiesta di famitura, dcevuta con disegno allegato, viene svolta
|a verifica della fattibilitd, con individuarione delle soluzioni per ottimizzane | tempi e
i processi di produgione. Entro le stesse 24-48 ore viens imviata ['offerta
nichiesta dal chente. | templ per la realizzazions del particedan sona
relazionati alla complessitd dei particalari stessl, ma in ogni caso
assolutamente ridott e sempre condiisi ol chiente, tenendo
conto cioé delle sue necessita.
Per il 2010, mi parlava di novita ...
A maggio integrerema |3 gamma del nostri prodoti, inserendo
a catalogo nuowi pistoni filetrati con vari alesaggl, un’ampia
serie di flange a saldare, borchie & pemi hasculanti, Inoltre sar
disponibile tutta la brea dei prodotti INOX AISE 316 L, un'ampia
gamma, costituita da testate, fondelll, boccole e forgelle, che abbiamo
eviluppato per insistente richiesta di akoune aziende impegnate me
settofe nauticn e di altre chie costrulsconn macchinari per I'industria alimentare
In questo modo difendiamo Mimpresa dalla crisk: amplianda la gamma & migliorando
costantemente be component] qualiti-prezzo-sendzio.

Mo

Grarie all'aceardo sigato con il colosso giapponese Yokohama, VEBAgroup amphia la propnia offerta di wbo idrufic
£ propane sul mencatn una sere d prodott o nuova concernione.

Excoad & il nome della nuova Bnea di tubi ad alta pressione che Yokohama ha sviluppato per gl uiilizatodi finali

¢ che & ora distribuita dall’agienda modenese. Tuttl | tubl Fxosed sono conformi al pil elevati gradi di pressione

e durata secondo gl standard SAE @ numerosi standard internazionadi, Yokohama propane i tubi Exceed in diec
mitsuee con pressiont da 21 megapascal a 35 megapascal, | prodotti dells linea sono sstremamenite legger e offrona
flassihilita superiori alla media. La nuova proposta “made n Jepan® richicde inoftie spazi inferion e consente

ensl una fiduzione di ingomben su macchinari a uso esterno o intema. | ubi sono prodotii secondo la nomativa
intemarianale 150 18752 rendando cod |a scalta del prodotio da parte dell’utilizzatone fnale semplice @ veloge,
VEBAgroup, grazie alla nuova linea di tubo Yokohama, a una gamma completa di raccord @ alla messa a punto di
relialve specifiche tecniche espresse nelle tabelle di pressatura, offre al cliente un prodotio di nuova generazione,
integrato e testatn, che bo liber dal problema e responsabilit di assemblaggio

Giulio Giana Presidente di Stanimuc
D gennaio 2010, Glulio Giana & presidents di Stanimuc,
ente federato LINI, assodanions nazionale Incaricata di
piovvedere, per il comparto della macching usensde e
dei stitemi di produzione, 2 elaborazions, adozione &
diffusione della normativa tecnica di verifica e collaudo,
gowerra, unificarions dei componenti,
Companente del consiglio direttiva di Licimu-Sistemi Per
Produre, 'associazione del costrumod italiani di macching
wtensi, robot e automazione, Giulo Glana & consigiiere
delegato o Guseppe Giana Spa,

Maggio 2010
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Componenti standard e speciali
Competitivita, qualita, prezzo e
Servizio

Nonostante [l periodo difficile la Naldoni & Blondi
sta incrementando fortemente il fatturato grazic
allintrapresa attivita di produzione propria ¢
commercializzazione diretta che ha semplificato
lincremento del numero di cienti. Cazienda

& riuscita a sostituine i fornitor precedent] ¢
costruttori ¢ | rivenditor preferiscono trattare
direttamente con essa, grazie alla competitivita dei
suoi prodotti, sem adottare politiche di grandi
sconli, spesso dannose per le aziende e i clienti
stessd, nel medio e lungo periodo. La competitivitd
dei prodott, nella filosofia Naldoni & Blondi, va
ricercata nel connubio “gualiti-preso-servizio”.
Le peculiariti che distinguono il servizio offerio da

P

Naldoni 8 Biendi sono le seguentic

- standard di qualiti organizzativi, produttivi e
di servizio, garantiti dalla certificazione TOV:

- immediata spedizione al cdiente dei prodotti
standard a catalogo: -
- produzione di componenti speciali realizzati
su dlisegno del cliente,

In quest'ultimo anno lazienda ha Implementato

ulteriorments questi servid grazie a una
struttura produttiva allavanguardia, in costanie
rinnovamento, per offrire lavorazioni di
altissima precisione, realizeate in lempi brevi,
In occasione del Fluidtrans Compamac,
T'azienda presenta un'integrazione importante
alla gamma produttiva:

- pistoni filettati con nuovi alesaggi:

- ampia gamma di flange a saldare;

- perni basculanti;

- borchie;

- prodotti Inox Alsi 316 L (testate, fondelli,
boceole e forcelle, sviluppati per il settore
nautico ¢ per 'industria alimentare].

Per informazioni:

Nualdoni & Biondi Sel - Tel, 0545 33483

www,. naldoniebiondi it
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Porre il cliente al centro dell’attenzione

no un ruolo fondamentale

nella costruzione di mac-
chine e impianti, che spesso
sono il risultato di vari contri-
hutl, afferti da fornitori diversi.
Questa la filosofia della Naldo-
ni & Biondi. Percio, individuare
partner ottimali & una necessi-
ta primaria per le imprese, che
devono contare sui collabo-
ratori migliori, per ottenere il
successo pill ampio per | propri
prodotti. Per questo dedichano
attenzione alle imprese che per
la qualita del loro operare, si
distinguono nel mercato, rite-
nendo con cio di fornire infor-
mazioni utili ai loro lettori, In
guesta intervista, desideriamo
presentarvi un'azienda che si
distingue nella produzione di
companenti per cilindri oleo-
dinamici; una azienda che per
vari decenni ha realizzato com-
ponenti per cilindri oleadina-
mici, commissionati da vari
produttori di fama internazio-
nale, & che dal 2008 ha awiato
una propria produzione, com-
mercializzata direttamente.
Signor Biondi, perché i vostri
clienti vi preferiscona? Che co-
sa vi differenzia?
Porre il cliente al centro del-
le nostre attenzioni & |a no-

I componenti industriali han-

stra filosofia, una modalita di
rapporto che credo differenzi il
partner dal semplice fornitore:;
la nostra azienda é alleata del
cliente e ne ricerca sempre la
soddisfazione massima. E per
questo, per confermare la no-
stra filosofia di impresa, e of-
frire al cliente assicurazioni do-
cumentate, abbiamo acquisito
la Certificazione TUV UNI EN
150 9001/2008, che garantisce
elevati e costanti standard di
qualita organizzativa ed esecu-
tiva, estesa ai servizi erogati. E
cid evidenzia un modo di ope-
rare, certifica una filosofia im-
perniata sulla qualita globale,
che le aziende poco struttura-
te non possona fornire. D'altra
parte, per trent'anni siamo sta-
ti preferiti da molti costruttori
italiani, acquisendo una pro-
fonda esperienza nel settore,
valorizzata da un parco mac-

chine d'avanguardia, che con-
sente |avorazioni d'alta preci-
sione realizzate in tempi mini-
mi, per contenere | costi di pro-
duzione. Inoltre, credo che la
tempestivita delle spedizioni,
garantite al cliente, siano pre-
mianti: i particolari a catalogo
sono infatti consegnati ai cor-
rieri in giomata, per gli ordini
ricevuti in mattinata; gli ordi-
ni che giungono nel pomerig-
gio sono evasi nella giornata
successiva. E questo, ¢ tengo
a precisarlo, non dipende dal
momento di recessione pit o
meno sentita, ma dalla buona
organizzazione interna.

E per la realizzazione dei com-
ponenti speciali. ..

Entro 24 ore dalla richiesta di
fornitura, ricevuta con disegno
allegato, viene svolta la verifica
della fattibilita, con individua-
zione delle soluzioni per |'otti-

mizzare | tempi e | processi di
produzione. Entro le stesse 24
— 48 ore viene inviata |'offerta
richiesta dal cliente. | tempi per
la realizzazione dei particolari
sono relazionati alla comples-
sita dei particolari stessi, ma in
ogni caso assolutamente ridot-
ti e sempre condivisi col clien-
te, tenendo conto cioe delle
sUe necessita,
Per il 2010, mi parlava di no-
vita ...
A maggio integreremo la gam-
ma dei nostri prodotti, inseren-
do a catalogo nuovi Pistoni fi-
lettati con vari alesaggi, un’
ampia serie di Flange a salda-
re, Borchie e Perni basculan-
ti. Inoltre, a partire da maggio,
sara disponibile tutta la linea
dei prodotti INOX AlSI 316 L:
un'ampia gamma, costituita
da testate, fondelli, boccole &
forcelle, che abbiamo svilup-
pato per l'insistente richiesta
di alcune aziende impegnate
nel settore nautico e di altre
che costruiscono macchinari
per I'industria alimentare. In
questo modo difendiama I'im-
presa dalla crisi: ampliando la
gamma e migliorando costan-
temente le componenti guali-
ta-prezzo-senvizio,

u

trasmissioni

dipotenza
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Componenti per cilindri
esperienza a disposizione
del mercato

Sembra la metamorfosi del bruco che diventa farfalla. Trent'anni di attivita come terzista nella produzione
di componenti per cilindri oleodinamici all'ombra dei grandi nomi dell’oleodinamica.

Naldoni e Biondi ha da poco tempo acquisito la consapevolezza di avere la possibilita di presentarsi al
mercato come produttore e fornitore diretto.

B Attilio Benvenuto

in dalla nascita, la rivista Oleo-
dinamica Pnenmatica ha dedi-
cato particolare attenzione alle
i aziende che per varie ragioni
st sono distinte nel panorama
della fluido tecnica, ritenendo
di iormn: informazioni utili agli operatori del
settore che vogliono essere aggiornati sulle
diverse opportunita offerte dal mercato,
In queste pagine, per queste ragioni, vi pre
sentiamo una breve intervista con il signor
Giuseppe Biondi, amministratore della Nal-
doni e Biondi 5.¢.1: unazienda romagnola di
assoluta avanguardia, che per trent'anni ha
realizzato componenti oleodinamici com-
missionati da vari produttori di fama inter-
nazionale, ¢ che dal 2008 ha avviato una pro-
pria produzione di componenti standard ¢
speciali per cilindrd,

Signor Biondi, quali sono le caratteristiche
che distinguono la vostra produzione?

«l punti di forea che ci differenziano sono di-
versi. In premessa mi piace sottolineare che
gli standard di qualith organizzativa, esecu-
tiva e la qualita dei servizi erogati, sono ga-

Testata, pistone, fondelli e forcella sono parti
di un cilindro che Naldoni & Biondi produce

in varie versioni, Particolare speciale costruito
su richiesta,
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MODERNITA NEL CICLO DI PRODUZIONE
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La Naldoni e Biondi & specializzata nell'esecuzione di lavorazioni complesse & combinate di tornitura e fresatura ad alta tecnologia.
La produzione & concentrata su tutte le parti che compongono un cilindro oleodinamico nelle dimensioni che vengono richieste

dai committenti: testate, testate pesanti, testate tuffanti, pistoni, pistoni filettat, pistoni bassi (anche in mm'm.phm
pesanti, fondelli, fondelli pesanti e forati, fondelli forati con entrata olio, forcelle a saldare e In versione filettata, boccole a saldare,
La componentistica pud anche essere realizzata su richiesta in acciaio inox AISI 316 L.
Per ulteriori informazioni: Naldoni e Biondi, tel. 054533483, www.naldoniebiondi.it

Particolare di un sistema di lavorazione,
composto da macchine verticali con
contromandrino ¢ appendici di carico e
scarico automatizzati.

rantiti dalla Certificazione TUY UNIL EN 150
900 1/2008 a cul lazienda é conforme. E cid
stabilisce unssicurazione importante, offerta
al cliente, che leaziende poco strutturale non
possano lornire,

[Yaltra parte la lunga esperienza maturata nel
settore, e le attrezzature utilizzate ci permet-
tono lavorazioni di alta precisione in tempi
minimi, permettendo un contenimento dej
costi di produzione.

I5, se per produzione ci riferiamo all'intero ci-
clo di vita aziendale del prodotio, includendo
anche la consegna, allora devo sottolineare la
tempestivita delle spedizioni.

I particolari a catalogo sono infatti consegnati
ai corrieri in glornata, per gli ordini ricevu-
ti in mattinata; gli ordini che giungono nel
pomeriggio sono evasi nella giornata succes-
siva, facilitando comunque i nostri clienti:
e questo, ci tengo a precisarlo, non dipende
dal momento di recessione, ma dalla buona
organizEazione inlernas,

E per la realizzazione dei componenti spe-
ciali?

alintro 24 ore dalla richiesta di fornitura, ri-
cevuta con disegno allegato, viene svolta la
verifica della fattibilita, con individuazione
delle soluzioni per lottimizzazione dei lem-
pi e dei processi di produzione. Entro le stes-
se 24/48 ore viene inviata lofferta richiesta
dal cliente,

I tempi per la realizzazione dei particolari so-
no relazionati alla complessita dei particolari
stessi, ma in ogni caso assolutamente ridot-
ti e condivisi col cliente, tenendo conto delle
U necessiti,

150 9001

In un mercato in contrazione, sempre pil
si cercano prezzi competitivi e, forse per
questo, qualche volta si riscontrano parti-
colari con problemi di qualith. Quali sono
le garanzie che la vostra azienda offre sui
prodotti realizzati?

«MNel nostro caso la competitivith del prezzi
viene ricercata all'interno del processi pro-
duttivi e attraverso l'innovazione tecnologi-
ca. Cid premesso devo comungue aggiungere
che tutti i prodotti realizzati dalla Naldoni ¢
Biondi 5.r.l., sono garantiti secondo la nor
mativa europea.

Inoltre, come dicevo, la fase organizzativa,
il ciclo produttivo e lerogazione dei servizi
aziendali, somo sottoposti alla nermativa di
Certificazione TUV, ¢ quindi garantiti da un
ente di controllo e di certificazione che gode
di assoluto prestigio internazionales, ]
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High technology lathing and milling

P71
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NALDON|
& BIONDI

G iuseppe Biondi, the MD, describes the
company s aclivities: “By incorporating
the company we had a very precise idea in

mind; 1@ meet the needs for complex work
pieces, to produce quality and, perhaps even
more important, o do it faster than others

For this purpose we have continuously in-
vested in technology, scquiring and updat-
ing state-of-the-art machinery, cettainly the
most  advanced computerized auwtomatic
equipment installed in Italy. In the factory,
the eight robotic lathes with dual or single
spindles und all machine tools in general are
run by a computer network, managing pro-

’ duction data
D Therefore, | think we can rightly consider
4o =

ourselves specialists in lathing and milling

y Giusepps Blood

ug separate and combined operations”,
For further details see www.naldonicbiondi it

Giugno 2003
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Automazione ed
informatizzazione per

una produzione vincente

Entrando alla Naldoni ¢ Biondi, b prima
cosn che colpisee ¢ la sua struttura
organizzativa moderna ¢ razionale, che
rispecchia una cultura di alta qualité
ed efficienza,

Nuta per iniziativa personale dei due
titolari nel 1979 a Lugo, in provineia di
Ravenna come contoterzista, Mazienda
realizea prevalentemente componenli
oleodinamici. oltre che particolan di
vario tipo, offrendo elevila competenza
soprallulio su pesa molto complessi,

Gestione razionale delln produzione:
questa & una prioritd per la Naldoni e
Biondi, che ha nutomatizzato ln sua
struttura produttiva al 70%.

Alla Naldoni e Biondi, infatti, il Centro
i Lavoro e gli B torni a CN. di eui 2 bi-
mandrini robotizzati, 3 da barra e 3 da
ripresa, vengono gestiti mediante una
rele di compuler, su cui “viaggiano”
futte le informazioni relative alle varie
lavarazioni,

I tarnio a ON Gilfdemelsier, equipaggiato
con Coromant Capro C5,

D s il sog. Medr, titedare dell Urenxiferia Adriatica, if sig. Neldosi ed il stg. Biondt,
sitefurs dell azienda omonima ed il xig. Zeekhind, specilisio oF zona Sendwik Coromant,

La produzione si articola su tre turni, il
terzo dei gquali non presidiato,

Le macchine utensili della Maldoni ¢
Biondi sono twile attrezzale con sisie-
mi modulari Sandvik Coromant: 4 sono
altrezzate con Coromant Capio, 4 con
Block Tool ed il Centro di Lavors con
il sistema Varilock.

1 sigg. Naldoni ¢ Biondi hanno iniziato,
dieci anni fa, ad attrezeare le loro mac-
chine con il sistema Block Tool e sono
stati tra i primi ad utilizzarlo: “L'intro-
duzione dei sistemi di cambio utensili
semiautomatici el ha permesso di com-
piere un salte di gualith rispetto alla
concorrenza, - dice il sig. Naldoni - poi-
ché siamo riuscit ad abhattere i tempi
di piazzamento ¢d aumentare la rapi-
diti di sostituzione degli utensili”.

Tre anni fa i Uolari hanno iniziato ad
installare il primo attacco Coromant
Capto, C3, sul tornio a CN Traub, ¢,
soddisfart di questa npplicazione. 'han-
no estesa sulle moeching scquistate
successivamente, che sono: il tornio a
CN Gildemeister, equipaggiato con
Coromant Capto C3 ¢ la nuova Index
G200 a 12 assi controllati. fiore all’-
occhiello della socicti, cquipageiata con
Coromant Caplo C3. Quest ultima, do-
tata di una torretta girevale, di 5 assi
nella torretta superiore, 2 assi del por-
tale per carico e scarico dei pezzi, 3 nssi

cdelln torretta inferiore, 2 assi sui man-
drini ¢ con magazzino per il cambio
utensile, & il primo esemplare in [alia.

Coromant Capto si inserisce perfetta-
menie in questo sistema: grazie alla sun

tndex G200 a 12 assi controllad, il pring
eseniplare fn falia,

precistone ed alla ripetibilith dimen-
siomale, il cambio utensile pud effetioar-
si senza eseguire il presetting. | titolari,
estremamente  soddisfatti  dell’appli-
cazione. commentano: “Le macchine
sosliluscono automaticamente una te-
stina Coromant Capio, con inserto, con
una esattamente uguale: dopo avere
effettuato il cambio, "unica differcnza
riguarda la tolleranza dell inserto, che
COMUNEUE presenta mimme vanaioni”,
Con Coromant Capto, dungue, alla
Maldoni ¢ Biondi sono passati da 10
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INDEX G2N ¢ unieo esemyplare in falia con la worrena girevole.

minuti ad 1 minuto per realizeare il caom-
hin ntensile, ottencodo guindi un note-
visle risuliato in wtilizzo macching: un
guadagno di = 100 ore/anno,

Inalire, questa soluzione produttiva ha
consentito di snellire il magazzino
utensili, riducendo drasticamente le
scorte, ¢ di otlenere uma maggiore
semplicita nella gestione dei part pro-
gram (Programmi per la gestione dei
cicli di lavoro).

Per articolure la produzione su tre turni,
eseguende il terzo lurno non presidiato,
oltre u tigidith e ripetibilith dimensio-
male  dell'attacco, Paffidabilith  dei
taglienti & un’altra caratteristica fon-

damentale del sistema “macching uten-
sile - portautensile - ulensile”,

Per tale ragione, i titolari dell’azienda
dedicano molta attensone alla ricerca
del taghiente pin adatlo per ogni opera-
zione, prendendo in considerazione il
tipo, la qualith del metallo duro e la
geometria. A questo proposilo sosten
gono: “Non possinmo permetterci di
avere un truciolo non controllato, quan-
do lavoriumo senza presidio con robot
0 earicaton in automalico”,

In questa direaone, Sandvik Coromant
ha sviluppato le nuove famiglie di
inserti della Linea P, M ¢ K per torni-
fura di acciaio, acciuio inossidubile ¢

ghisa. Allualmente si sta utilizzando
con successo la nuova qualith 3015 per
phisa nelle geometric -KR ¢ -KM, che
nella lavorszione dei particolari Tusi
hanno conseatito di ottenere on incre-
mento notevole di produtiivita (15%).

I sigge. Naldoni e Biondi siavvalgono da
sempre dei prodotti e servizi Sandvik,
facendo affidamento, in particolure,
sull nssislenza lecnica e sul supporto
offerto do Gianni Zerbini, specialista
di zona Sandvik Coromant, ¢ da Davide
Medri, titolare dell’Utensilerin Adria-
tica, uno dei maggiori rivenditori auto-
rizeai Sandvik.

Utensileria Adriatica

Attiva dal 1879, ['Uitensilsria
Adriatica di Davide Medrd, e
situata nella zona industniale di
Forll con una sede di 400 mqg
circa.

E' uno dei maggior rivenditori
aulorizzati Sandvik Coromant
caratterizzato da una grande
dizponibilita alla soluzione dei

| problemi tecnico-logistici del
cliente, garantendo una presenza

| qualificata e costante sia in ter-
mini di assistenza tecnica che di
disponibilita della vasta gamma
di prodotti, prevalentemants
Coromant, trattata.

A tale proposito, un'iniziativa
che rappresenta un ottimo ser-
vizio per i clianti pit decentrati &
costftuita da un furgone allesti-
to per |l trasporto dei prodotti

| Coromant pit modemi, median-
te il quale vengono svolte
un'attivita di consulenza e di
vendita a domicilia.

1 sig, Medri eed i sig. Zerbind wella sede
tlell" U lrensileria Adriatica, in vie Balzella
7IA, a Forll,
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